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Aspectosgeneralessobre la Leyde venta
a plazosde bienesmueblesy los consumidores*

JosÉE. CASTAÑEDA. MUÑOZ
UniversidadComplutensede Madrid

Hablarsiempredeaspectosgenerales,indicaquesetratadeunavisiónde
conjunto,debiendocompletarseestaexpresiónconel calificativode«crítica».
Crítica tanto con la proteccióna los consumidores,contempladapor dicha
norma,comoconsurelacióna otras normativasquelacompletan.Me refie-
ro ala, tambiénreciente,Ley sobreCondicionesGeneralesdelacontratación,
Ley 7/1998.de 13 dc abril, o a laLey de créditosal consumo.La exposición,
referidasiempreal Ordenamientojurídicoespañol,comenzaráporunavisión
retrospectiva,brevebosquejohistóricode la institución, haciendoreferencia
ala regulacióndela compraventaa plazosde tipo preindustrialreguladapor
el CódigoCivil que es decimonónico.En segundolugar se haráreferenciaa
la anteriorLEY DE VENTA A PLAZOS DE BIENESMUEBLES de 1965,
elsurgimientode la necesidadde laprotecciónal consumidorla Ley de Cré-
ditos al Consumoy la LEY DE VENTA A PLAZOS DE BIENES MIJE-
ELES, O LEY 28/1998,DE 13 DE JULIO. Peroel tiempoapremia,y el ca-
mino, la materiade laexposición,es largo. Comencemos.

Lafigura quenos va a ocuparencuentrasu origen en Francia a co-
mienzosdel siglo pasado;posteriormentepasaa NuevaYork, habiéndose
extendidoen los comienzosdel siglo actualparaposibilitar la comprade
bienesde consumo,automóvilesincluidos.Fueunanovedadparalos com-
pradoresparticularesla implantacióndel llamadosistemaMonis, quehacia
1907 pusoen prácticasufundadorO. Monis, abogadodeVirginia. Estesis-
temaconsistíaen hacerpréstamosa los compradoressin otra garantíaque
la personal,devolviendola cantidadprestadaen 50 mesescon un interés.
Todaunafinancierade consumo,precursorade las modernassociedadesde
Leasing.

* Resumendel texto de la ponenciaquemantuvoel autor en el Workshopon Consu-
mer’s Rights.que, organizadopor laComisión Europea,tuvo lugarenRomae! 13 denov’em-
brede1998.
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Por otra parte,el fenómenode la compraaplazosno ha sido algo des-
conocidopor el OrdenamientoJurídicopatrio. NuestroCódigoCivil admi-
te en su art. 1500 laposibilidadde queel tiempodel pagoseafijado en el
contrato.Cabe,portanto,por pacto,distanciarlos momentosde laentrega
de la cosay el pago del precio. En casode ausenciade pactoel pagodel
preciose harásimultáneamenteal de la entregade la cosa.Tambiénel pro-
pio Códigoregulala problemáticaquesepodríaderivarde ladistanciaen-
trelaentregay el pago.Problemáticaquehacereferenciaa lasgarantíasdel
vendedordel cobro de precioy a la perdidade la cosa,quesoluciona,den-
tro de suesquemaliberal, conlos oportunospactos,utilizando las propias
vías institucionales del Código. Adelantaremosque hoy en día la pro-
blemáticaquesuscitaestetipo de ventava a encontrarsussolucionespor la
mismavía institucional, aunqueconorigendistinto, ya queen muchosca-
sosno va a ser el pacto entrepartessino la Ley Ja que fije las soluciones
oportunas,situándonosasíen el otro extremodel arco,el intervencionismo.
Estaideano tieneulteriorescomplicacionesquedeterminenun desarrollo
legislativo dela cuestión,en sededel propio Códigocivil. Estecuerpolegal
regulaconmayorprecisiónla ventade bienesinmueblesquelade muebles
a laque dedicaun artículo, el 1505,quefaculta la resoluciónde laventaen
interésdel vendedoren elcasode impago.

La propia jurisprudencia,hacemedio siglo, establecíauna interpreta-
ción de estearticulo de técnicadepurada,ajenaa la proteccióndel compra-
dor-consumidor,yaqueafirmabaque«endichoartículosedeclarabala re-
solucióncontractualen interésdel vendedor,por laque se atribuye a este
un beneficiosubjetivoquele facultaparaoptarpor el cumplimiento,sin cu-
ya condición podríaresultarfrustrado el interésque el propio preceptole
reconoce,quedejaríaal arbitrio del compradorresponsabledel incumpli-
miento delo pactado,el mismocumplimientodel contratoprohibidopor la
Ley». (Ss.TS.26/IV/1956)

Sin embargo,el propioCódigofijaba en suart. 1502unagarantíapara
el compradoren el casode quefueraperturbadoen su posesióno temiera
serlo: la suspensióndel pago del precio, que no dejade serunamanifesta-
ción de la «exceptionon adimplenti contractus»,pero sin atendera otras
causastuitivas parael comprador.Es más, la jurisprudenciahacíauna in-
rerpretación restrictiva deesteartículo yaquesólo le dabajuegoen los ca-
sos,previstosen el propio texto de quese tratarade unaacciónreivindica-
toria o hipotecariaen el casode bienesinmuebles.

Todoestoponede manifiestoquese tratadeunaregulaciónorientadaa
la mayor importanciadel tráficojurídico económicode los bienesinmue-
bles, en cuyadetentaciónse encuentrala basede la riquezay el desarrollo
de unasociedadde clarocorteagrarista,preindustrial,establey sin oscila-
ciones.No se da importanciaal tráfico mobiliario, siempre de pequeña
cuantíay de clarocortecivil, quecomodecíaGarcíaGoyena,inspiradorli-
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teral de estosartículosconsu Proyectode 1851: «Los bienesmueblesno
circulan siempreen el comercioconla mismaventaja:es tan grandela va-
riedaden el precio de estosobjetosqueel menorretardopuedefrecuente-
mente,ocasionarun perjuicio irreparable,los inmueblesno presentanlos
mismosinconvenientes...»t.Poreso el Código no distingue,en su aplica-
ción a la comprade bienesmuebles,ni elplazo ni el preciode los mismos,
como se harápor leyesposteriores,parala aplicaciónde las mismas.

El inicio del desarrollode lasociedadindustrial marcaría,por unapar-
te, la primeradelas tresetapasenlas quese divide, porelcomúndela doc-
trina,el desarrollode la ventaaplazosde bienesmuebles.En éstase trata
de unalegislaciónde tipo social, que se suelepromulgarjunto con normas
laborales,paraacallar los movimientosdel proletariadourbano. Se preten-
de frenarlos posiblesy legalesabusosde los vendedoresa travésde lasga-
rantíasexistentesparala ventaa plazos,como sonla reservadedominio, la
facultad de resolverel contratoante el impago,exigiendo la cosay rete-
niendolas cantidades,por ejemplo.

Conel asentamientodela mismavaa cambiarlaconfiguraciónde la in-
fraestructuray el valorde los vectoreseconómicos,cobrandounamayor im-
portanciay utilidad el tráfico mobiliario, superándoseal mismo tiempo la
reivindicaciónsocial primitiva. Hay que añadirel cambiode la considera-
ción quese hacedelDerechode crédito.Hoyendía, el podereconómicode-
rivado de la titularidadde un derechodecrédito, es mayorqueel poderque,
tradicionalmente,se derivabade la titularidadde un derechoreal, aunquees-
to puedaparecerunaparadoja.Lo cual tieneunaclaramanifestaciónestruc-
tural y legislativa, situándonosen los años40 y SO.En estosañosse van a
producirunagrancantidadde leyesal respecto,marcandola segundaetapa
en el desarrollode estetipo de legislación, queestápreocupadapor regular
la masacrediticiadedicadaa lacomprade bienesde consumo,sirviéndose
de estacomomotordel desarrolloeconómico,al orientarestasactividadesa
la adquisicióndeequipamientodelas empresas.

En efecto,en el actualentramadodel mundoeconómico,se ha pasado
de consideraral créditocomoun medio de satisfacerlas necesidadeseco-
nómicasordinarias,a su consideracióncomoinstrumentofundamentalen
y de los mediosde producción.Así entendido,el crédito cobra,desdeun
puntode vistaeconómico,unanuevadimensión:pasaatenerla considera-
ción de un bienquea suvez es el soporteeconómicode laproducción.

Peroestecambio,queenel aspectoeconómicohasufrido elcrédito,tie-
ne su correspondenciaen el mundojurídico conel cambioal quese ha so-
metidoel crédito dentro del esquemaobligacional.Así se ha pasadode la
correlaciónDEUDA-CREDITO comoun deberhacero un debertener; al
CRÉDITO como un tenerconentidadpropiae independientede la activi-

Ver GARCÍA GOYENA.
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dadajenaparael cumplimientode la deuda.En definitiva, seha pasadode
un crédito expectativa(deberhacero debertener),a un créditovalor como
un instrumentodel podereconómico.

Estegiro en perspectivacrédito-propiedadempezabaa configurara la
VPM como un útil producto financiero propio de paísescon potencial
económicoy de desarrollo.Porotro ladosirve paraincrementarel consumo
y la productividad,lo quele convierteen idóneoparala sociedadindustrial
y postindustrialconsumista.Al mismo tiempomejoray aumentael nivel de
vida al posibilitar la adquisiciónde máscosascon un mismo nivel de in-
gresos.PerodondedemuestrasupoderlaVPM esen el hechode quepue—
de servir no sólo parasatisfacerel mundode las necesidadesindividuales,
sino quetambiénpuedesatisfacerlas necesidadesde las PYMESparaad-
quirir bienesde equiposin cargarla tesoreríade la empresa.Si bienen es-
tos casosnosacercamosa la figura del Leasingmobiliario. Portanto,la re-
glamentacióndel Código quedabapequeñapara regular este poderoso
instrumentoeconómico,convestejurídica,de control de mercado2.Se ha-
cíanecesariala regulaciónde la figura quecubrieraestasnecesidades.

En la legislaciónespañolael primer portillo quese abre a estaregula-
ción es la LEY DE HIPOTECA MOBILIARIA Y PRENDA SIN DES-
PLAZAMIENTO de 1954 (LHM). queestápensandomásenel tráfico em-
presarial que en el consumopersonal y que, como hija de su tiempo,
respondea los interesesde esesegundomomentoal quenoshemosreferi-
do. Hay quehacernotarqueestaLey ofreceunaformade garantíaconuna
presión fiscal y unascargas formalesquela hacende costosa,difícil y de
escasaaplicaciónen lapráctica,sobretodosparalos particulares-consumi-
dores.EstaLey suponeunasolucióndecompromisoteñidademodernidad,
yaque, comodiceRojo Ajuna3, «esmásquedudosoquetal regulaciónabs-
tractade lagarantíase tratede unaposiciónavanzadasobretodo si tenemos
en cuentael finalismo en el créditopropio dela financiacióny las conside-
racionesdepolíticaeconómica(...) —yaque—lo máslógico es queun bien
garanticeel costo de su adquisicióny no cualquiercrédito».De todasfor-
masestaLey, en opinión de Vallet, sirve paradistinguirla maquinaríaco-
mo elementode producciónindustrial; la maquinariadomésticay la ma-
quinaria mercancía4.Implícitamente.añadimosnosotros,estáabriendoel
caminoa la escisiónen la regulaciónde la ventamobiliaria a plazosde la
Ley del 65 y la futuraregulacióndel Leasing,distinciónquese deberíaper-
feccionarsegúnquién seael destinatariofinal de la misma,estoessegúnel
conceptode consumidorquese empleeporla Ley parasuaplicacion.

En los añossesentase empiezaa preparar la terceraetapa quese re-
gistraen la legislacióndeVPM, quese va adesarrollaren la décadade los

2 Enel mismosentido,ver BERcovITz, Comentariosa la LVPM, Madrid, 1977,passim.
Ver Roso AJURIA, El Leasing mobiliario, Madrid, l987, p. 140.
Ver VALLET DE. GorrvsnLo,Estudiossobregarantíasreates,Madrid, 1973, p. 592.
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setenta.Habríaquerecordar,quetambiénpor esasfechases cuandosaltaa
lapalestrapública,desdeunasedepolítica,el conceptode consumidory su
protección. Estoy haciendoreferenciaal Monloy Report del Presidente
Kennedy.Del hecho de unir estaidea de protecciónal consumidora la
VPM, surgeunalegislaciónquesustituye,al menosconceptualmente,la fi-
guradel compradoren las VPM por la del consumidorfijando deberesde
publicidady claridadparael compradora la horade ofrecery negociarla
ventadel productode quese tratey dotando,al comprador-consumidor,de
facultadesinusualesen elDerechodeobligacionesclásico5.NuestraLey de
1965,no se va apreocuparpor la figura del consumidor,de origensocioló-
gicomásquejurídico,y seva amantenera distanciadeestaprotección,co-
mo veremos.

En España,hastaestemomentotodaslas ventasa plazos,mobiliariase
inmobiliariasse efectuabansiguiendola legislaciónenunciada.Los prime-
ros pasosparala regulaciónde estasventas sevan a dar en el año 1962
cuandola Ley de ordenacióndel Crédito y la Bancaen subase7•B anuncia
la creaciónde entidadesespecíficasparafacilitar la financiacióndeesteti-
po deoperaciones.Pero,contodoy coneso,la legislaciónreferidaalaven-
ta a plazosde bienesmuebles,se movíadentrodel mundofinanciero,en la
segundaetapaantesseñalada.Faltabaunaregulaciónstistantivade esta.La
mismase produceconlaLVPM, Ley 50/65,de 17 dejulio, y lacreaciónde
su registro,quevienea paliar el, llamémosle,fracasodela LHM.

La Ley 50/65 es unaLey de promulgacióntardía,queestáinspiradaen
el segundomomentode la legislaciónde VPM antesseñalado,máspreocu-
padapor el fomentoy control del créditode las ventas a plazosde bienes
de equipoy queprotegemása los vendedoreso financiadoresquea los
compradores.Muestrade ello esquela propiaLey no contieneni unasola
referenciaal términoconsumidor,menosequiparándolea comprador

Externamentees unaLey no muy larga,24 artículos,en la queseecha
en falta la división sistemáticaen títulosy capítulos.Hay otras críticasde
índolegeneral,a realizaren elámbitodispositivode laLey, pasaremospor
ellas rápidamente,puesno esésteel momento,el lugar,ni laocasión,y aun-
que se tratede unaLey derogada,sin paliativosy de maneraexpresapor la
Disposiciónderogatorian.0 1 de la Ley 28/98.sí hayquehacerunarefe-
renciaalamisma,ya quesuredacciónsereproduceliteralmenteen algunos
artículosde la nuevaLey, comoasíenunciaen su exposiciónde motivos,
cosabastanteinexplicablecomoseverá.

y. CHULlA, ensu Compendiocrítico deDerechoMercantil,Barcelona,1990,3,8 ed.,p.
156, refierelasmismasal ámbitocambiarioenreferenciaala movilizacióndelcréditoporpar-
te delvendedoratravésdeletrasdecambio,dándolasun clarocaráctercausal;el UniformCon-
sumerCredit Codede USA, al privar al terceroadquirentede laoponibilidaddeexcepciones,
porno serun poseedordebuenafe, o la Ley francesa23/1975, queprohíbela emisióndele-
traso chequesporel compradorparael pagode lasVPM bajosanciónde nulidad.
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La primeracuestióna destacarde la Ley 50165 essu imprecisiónres-
pectoasi se tratade un contratode naturalezacivil o mercantil,no por su
aplicación,que se haráde unamaneraobjetivasegúnlas inclusioneso ex-
clusionesde su art. 2 y 4, sino por razónde la integraciónde su normati-
va. Diremoscon Chulia queel legislador se acercaal mundo mercantil
másqueal civil6, si no ¿quésentidotiene,salvoel indicado,el mencionar
sólo la quiebray la suspensiónde pagosy no el concursode acreedores
en suart. 19, casodel acreedorquevayaa cobrarsuscréditos?¿Noestará
pensandoen que el vendedorserá siempre un empresariomercantil?
¿Cualseráel régimende reclamación,el civil o el mercantil, de los arts.
336-342C.co.?En nuestraopinión, esta ideade regulaciónpro mercato-
re, viene a confirmarsepor el art. 1 n.0 3 del D. 12/V/1966,en dondese
señalancomo bienesobjeto de la VPM a «los bienesde equipocapital
productivo,en general...».

En segundolugar, la doctrinano ha acabadodeponersede acuerdocon
elcarácterimperativoo dispositivode lamisma,manteniéndosesucarácter
dispositivoporBercovitzo sucarácterimperativo,mayoritariamentedefen-
dido entreotrospor Baldo u optandopor unaimperatividadlimitada alos
efectosde laLey, casode Martínezde Aguirre7.

En tercer lugar no quedaclaro cuál seasu momentode perfecciona-
miento: si contratoconsensual,formal, al rellenarel formulario oficial de
contratoimpuestopor la DGRN, o real,por la entregade la cosao el de-
sembolsoinicial, felizmentesuprimidoen la nuevaLey.

Hayqueseñalarel autorizaral gobiernolaposibilidadde determinar,de
maneradirecta,los casosde aplicacióndela mismaal poderfijar cualesse-
an los bienesa los quese extiendela Ley (art. 20) bajola disculpade una
mejoradaptación,en el tiempo,de las necesidadessociales,no justifica, en
absoluto,ladeslegalizaciónqueello supone,siendola muestrade unapolí-
tica económicaautárquica.

Quizáel fallo capital, por interesado,seala no distinción entrecrédi-
tos de consumoy créditosa la produccióno inversión,queva a producir
unaopacidadlegal en esteterreno de la VPM, ignorandode paso toda
políticade protecciónal consumidorasícomoesteconcepto.En efecto,la
falta de articulaciónde estetipo de créditosa la inversión,permitiríaaco-
ger el fenómenodel leasingmobiliario dentrode lapropia ley, debidoa su
cercanay discutida,en estecontrato atipico, naturalezajurídica. Ambas
son técnicasnegocialesde actividad intermediadoraentreproductoresy
consumidores.El Leasingcarecíade una regulaciónsustantiva.El art. 2

6 Ver VICENT CHULLA, op. cit., p. 157.
7 Ver BeRcovrrz, op. cit., Pp. 95 y ss. Comorepresentantede la imperatividad,ver BAL-

no, R4imenjurídico e-le las ventasa plazos.Madrid, 1974, Pp. 57 y ss. Parala imperatividad
limitada, véaseMARTINEZ DE AGUIRRE, tas ventasa plazos de bienesmuebles,Madrid, 1983,
pp. 27 y
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de la L/65 permitiría extendersu aplicación al Leasing,al meter,en el
mismosacoaplicativo,a loscontratosquepretendieranconseguirlos mis-
mosefectoseconómicosde laventaaplazos;y facultasu aplicaciónato-
do tipo de compradores,ya seanindividualesya seanempresarios,antela
carenciade regulaciónsustantivade la figura. A mayor abundamientoel
conceptode consumidorqueempleaestanormaen su art. 4, al hablarde
lascompraventasexcluidas,aquellasquecono sin ulterior transformación
sedestinena la reventa,es tan amplio quecabetodotipo de personafísi-
cao jurídica, consumidoro productor.El hechode que laL/65 fijara. co-
mo requisitoesencialparala determinaciónde la VPM, el pagode un de-
sembolsoinicial, no necesarioen el Leasing;el hechode queen la VPM
existaunacláusulade reservade dominiocomogarantíadel vendedor,no
necesariaen el Leasing;el hechode la diferenciafuncional entreambas
institucionesunido a que se regularael Leasingdesdeaspectosfinancie-
ros (periodo de amortización,plazos,cuotasiguales o ascendentes,etc.
DL. 25111/1977,de creacióndeempresasde Leasing;D. 28/11111977de en-
tidadesde financiación;L 25/V/ 1985, etc.) trazócaminosdistintospara
ambasinstitucionescontractuales,aunque,muy a nuestro pesar,siguió
manteniendoal consumidory su protecciónbajomínimos. Se tTatapor ta-
no de unaley garantista.másparael vendedorqueparael comprador,que
regulay canalizaun tipo de créditos,siendoajenaa la ideade protección
al consumidor.

Los datosestadísticosavalanlaopinión precedente.Si recogemoslos
datosestadísticosde las ventasa plazosde bienesmuebles,realizadasen
Españadesdequeentróen vigor la antiguaLey hastael fin de la década
anterior,sin que los datosactualesvarienla líneade actuación,obser-
vamoscómo la carenciade distinciónde estoscréditospermitió utilizar
la L/65 parafomentarla adquisiciónde bienesde inversión,con garan-
tíasefectivasde pago,a comerciantesy empresarios,puessólo sonéstos
los queestadisticamenteestánreferidosaequiposde capitalproductivo
en generaly maquinariade uso industrial, eso sí, con un limite en la
cuantíade su adquisiciónde 4.000.000pts., fijado por el R.D. 18/XII/
19858.

8 Nuestrafuentedeinformaciónesla publicaciónanualdelos datosestadísticosdelINE.
Enla mismaseaclaranlos conceptossiguientes:Vehículos:enestegruposerecogenautomó-
viles, motocicletas,etc.Los vehículosdeusocomercial,industrial oagrícolano seincluyenen
esteapartado,sino en elcorrespondientea«bienesdeinversión».Bienesdeconsumodurade-
ro: frigoríficos, cocinas,estufas,lavadorasdomésticas,televisores,tocadiscos,magnetófonos,
radios, lavaplatosy calentadoresde agua, siempreque seande uso doméstico.Bienesde in-
versión: entran enestegrupotodoslos bienesdeequipocapital, engeneral,y especialmente
los tractores,maquinariaagrícolapesada,motoresindustrialeso agrícolas,camionesparael
transportedemercancías,autobuses,maquinariapesada,frigoríficos,cocinas,estufas,lavado-
ras, lavaplatossiemprequeseandeuso industrial,máquinasdecosero bordarseacual seasu
destino.

323 Cuadernos de Estudios Empresariales
1999, número 9. 3t7-33t



J
o

s
éE

.
C

a
sta

ñ
e

d
aM

u
ñ

o
z

A
s
p

e
c
to

sg
e

n
e

ra
le

sso
b

re
la

L
e

y
d

e
ve

n
ta

a
p

la
zo

s...

12Q
N

’
o’.’

E-—
E

-- 1
‘.0

‘±
1

e
n

’
—

—
en

V
N

’
01

o
o

’e
n

’
E-—

L~—
~

ti
N

i
e

n
,

‘.0
t

1
V

N
’

Q
N

i
Q

N
,

01

<
0

0
:0

:
‘.0

en
r—

,
Ú

,
u

V
N

E
--

e
n

,
V

N
,0

0
,—

,
0

0
V

N
’

‘.0
—

,

0
ji

e
n

’
‘.0

’
,-M

t,
0

0
0

1
~

0
1

en
e

n
:

en

‘.0
’

Q
N

i
—

‘
‘.0

,
Q

N
e

n
,

—
,

->
i

‘.0
,

0
1

0
0

ii
0

1
’

0
0

’
E

--
—

,
‘.0

,
—

,
0

1
,

E-—
—

,
Q

N
,

0
0

,
V

N
¡

Q
N

0
1

’
e

n
’

E
—

’
V

N
’

en
e

n
’

e
n

’
‘.0

’
‘.0’

Q
N

t~
O

~
Q

N
’

—
‘

en
0

0
,

t,
0

1
~

01
¡

0
0

¡
0

1
<

Ú
ti

en
0

1
’

V
N

,
O

0
0

’
0

0
~

C
~

0
1

’
V

N
—

,
—

,
—

¡
,

,

‘n
’

0
1

’
e

n
’

V
N

’
0

‘.0
’

0
1

’
V

N
’

r—
’

0
O

’
t’

0
1

’
0

’
QN

‘.0
,

e
n

,
tu

en
¡

—
N

i
—

,
—

,
~

¡01
0

1
,¡

,
,

0
1

’
0

’
e

n
QN

t

0
1

,¡
,

,

tI
‘.0

E
-~

V
N

,
0

V
N

¡’.0
1

’t,
t

¡0
1

—
,

N
,9

,’t,E
--

4
’

d
0

1
’

—
,

‘.0
—

‘
e

n
’

0
1

’
V

N
—

en
e

n
:

o.
~

V
N

’
0

,
V

N
,0

0
’

e
n

—
,

0
1

0
1

’
0

1
’

e
n

Q
N

¡0
0

’
0

0
’

‘.0
’

‘.0
E

—
’

‘.0’
E-—

0
1

’
E

—
’

0
1

’—
~

’
t’

O
0

0
,

0
1

,
Q

N
,

‘.0
,

‘-t¡
0

0
,

0
,

—
‘

e
n

—
,

,
0

1
,

N
i

0
1

0
,

0
1

,
e

n
,-±

1—
~

r—
,

r—
,

E—
¡

e--
Q

N
[

Q
N

,
Q

N
,

Q
N

,
QN

~,
—

,
—

,

r-<
—

<
e

-<
—

en
t,

e
n

,
0

0
,

0
0

t

‘.0’
‘-‘

e
n

’
Q

N
’

V
N

0
0

’’
0

0
’.

—
1

—
4

QN
u

E
--

4
0

0
,

V
N

,
‘.0

N
i

ti
0

,0
1

,
‘.0

—
,

—
,

0
1

,0
1

,
01

e
n

,
E

--,
V

N
j

0
0

,
E—

o
,

e
n

,
V

N
,

E
—

,
‘.0

0
0

,
0

1
,

t--,0
1

,
e

n
’

e
n

’
V

N
’

d
’

V
N

~
0

0
’

00
e

n
’

e
n

’
t’

e
n

’
en

‘±
‘

r—
¡

e
n

,
1—

’
V

N
—

0
1

’
E

i
—

i
0

0
’

‘.0,
01

i
‘t’

‘.0

—
,

ti
0

1
,

‘.0
¡

01
e

n
,

0-8
e

n
,

e
n

’
‘.0

1
Q

N
¡

(fN
’0

0
QN

1
0

’
t’

V
N

’
E

--
—

,
—

i
—

i
—

0
0

’
e

n
’

‘t’
~‘

Q
N

‘0
’

V
N

’
‘t’

t’
0

1
.:0

1
.:0

0
2

E
-tk

t:
V

N
3

‘.0
4

V
N

i
t

i
en

e
n

1
e

n
’

1~—
i

V
N

i
‘.0

—
i

—
i

—
i

—
i

—

t~
E

-’
V

N
i

‘.0

Ú
e

n
<

0
1

<
O

<
E

-

0
1

’
V

N
’

0
0

’
V

N
’

—
‘.0

’
Q

N
’

0
’

1
—

’
—

‘
0

1
’

en’,
t’

‘.0

0
<

0
0

1
,

QN
i

01
V

N
0

0
¡

‘.0
,

00
i

01
‘.0

i
—

‘
V

N
i

0
0

,0
1

—
iQ

N
i

~
,‘

0
’

01
‘0

1
’

00
<

<
—

lo
’

‘.0
’

C
i

Q
N

i
0

1
’

e
n

,
ti

VN
1

00

<
fl

i
Q

N
’

e
n

’
0

1
’

E
--

E
-—

’
0

0
’

0
’

‘.0
i

—
e

n
’

‘.0
’

‘.0
¡

0
,0

o
c
í

‘.0
4

Q
N

,
V

N
i

en
—

i
0

,
N

i
0

1
,

01
0

1
,0

1
,0

1
,

N
i

01

V
N

I
‘.0,

e
-,

0
0

,
0’.

r-—
,

E
--

i
E-—

i
E

--
E

--

e
a

a’e

—
0

—
0

Q
N

V
N

—
Q

N
01

—
O

t00
01

en

e

‘e

ee.0

V
N

Q
N

01

‘t
Q

N
Q

N
0

0
0

0
‘.0

‘.0
‘.0

Q
N

S
A

.1

ee‘e4>1
‘445e4>
‘e4>e4>e‘44>‘4e‘eeEeeQ

l

0
1

E—
0

0
en

en
O

‘.0
e

n
o

c

‘±
0

0
1—

01
‘.0

V
N

Q
N

E
-

E—
—

01
01

0
1

en
r

-
Q

N
t

—
0

1
Q

N
—

‘.0
E-—

e—

o-e

e
‘e

4>

.0

c,lo5-5-5-o5-ou
0

o
‘~

O
~

oce

5
-—

itceoEu,~
8

8-itce15-o

¡
V

N
‘Q

N

¡
0

0
~

¡
0

1
’

¡
.

¡

¡
V

N
¡

‘e
n

¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

‘V
N

’
‘‘.0

’
¡

E-—
¡V

N
¡

¡0
¡

¡e
n

¡

¡
E

e0
4

>

za
‘.0

Q
N

‘.00001

e1
e

‘e
4>

.0

00
E—

V
N

en
—

‘.0
00

‘.0
0

1
01

en
en

e=

0
>

6
4

>

0
0

Q
N

‘.0
‘.0

t
‘1

-
0

0
0

0
E

--
0

1
en

V
N

E
--

Q
N

V
N

‘.0
01

‘SN
t

E-—
o

o4>

1

ee.0
‘e

—
t

E—
01

—
—

0
0

en
V

N

i~-
Q

N
—

o‘e
E

--
0

0
Q

N
‘.0

‘.0
‘.0

Q
N

Q
N

Q
N

C
uadernos

de
E

studios
Em

presariales
1999,

núm
ero

9,317-331
3

2
4



J
o

s
éE

.
C

a
sta

ñ
e

d
aM

u
ñ

o
z

A
s
p

e
c
to

sg
e

n
e

ra
le

ss
o

b
re

la
L

e
y

d
e

ve
n

ta
a

p
la

zo
s...

¡
¡

¡
E

0
,—

¡
en

¡
O

E
00

o
¡

E
n

,
en

0
0

,
0

0

V
N

¡
‘.0

¡
‘0

1
’

Q
N

Ú
’

0
,

0
’

e
n

¡
—

E
-—

,0
1

,0
1

i
E

n
,’0

Q
N

¡
—

¡
0

1
i’it

01
en

¡
en

¡
rS

E
en

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

~
‘0

~‘
¡

,Q
N

¡
‘.0

‘.0
,

V
N

,
—

,
en

¡
E

--

QN.
¡

E-
E-

ti
0

0
C

E
0

1
’

E
--

O
¡

O
Q

N
E

~
—

¡
0

1
’

E
--

¡
1—

e
n

’
en

¡
en

0
1

’0
1

E
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

E
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

0
1

i
V

N
~

t
¡

Q
N

¡
‘.0

—
¡

V
N

¡
‘.0

¡
Q

N
’

en
E

n
’

en
¡
t

¡0
0

’
QN

‘.0
,

V
N

,
E

n
,

0-4
,e

n
¡

¡
E

--
E

n
,t,r,E

n
,O

0
0

’
‘.0

¡
ti

—
,

QN
¡

O
’0

1
’

e
n

’
en

—
¡

0
1

¡
0

1
’

01
¡

0
1

¡
¡

¡
¡

¡
¡

E
¡

¡
¡

V
N

¡
0

0
’

t
¡

‘.0
t

e
n

’t’E
n

’
¡

0
1

e
n

,
¡

E
‘.0

ti
0

1
¡

V
N

i
—

¡
E--

E
--

¡
V

N
4
t

¡0
1

—
E

—
,

~4
—

i
—

¡
¡

,
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
E

¡
¡

¡
E

¡
¡

¡
E

¡
4

¡
¡

—
¡

en
¡

E—
¡

Q
N

¡
E

--
—

¡
Q

N
’

0
’0

0
’

O
E

n
’

‘.0
’

0
0

’
0

¡
en

E
.

¡
.4

.
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
,

¡
¡

¡
¡

E
¡

4
¡

E
¡

¡
¡

¡
ti

e
n

,
Q

N
’

e
n

¡
0

0
,0

,
V

N
i

—
¡

E
--

en
ti

V
N

’
—

¡
01

E
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

E
E--

¡
en

¡
0

1
,

0
1

E
E

n
¡0

,
‘.0

,
Q

N
,
t

E
n

E
E

-~
¡

¡
01

¡
01

E
‘.0

¡
t

Q
N

¡
‘.0

—
,

0
’

E
--’

0
1

’
t

o
c
:

en
0

1
’

t:
0

0
¡

‘.0
¡

r—
i

t
¡
t

QN
¡

O
h

QN
¡0

0
1

¡
E

—
¡

¡
E

E
¡

¡
¡

E
--

E
En

¡
‘tíO

’
V

N
t’0

,0
’

E-—
’

O
0

0
’

QN
¡0

0
V

N
¡0

,
¡

¡
—

¡
—

,~
-

0
1

,
0

1
,

—
¡

—
¡

—
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

,
¡

E
¡

¡
¡

E
¡

4
¡

0
,—

,
014

en
it

0
0

,
0

0
,0

0
,

0
0

,0
0

Q
N

¡
Q

N
¡

Q
N

,
QN

¡
QN

—
¡

—
¡

—
¡

—
¡

¡
¡

¡

‘.0
¡E

n
,

V
N

¡
¡

¡
V

N
V

N
0

0
e

n
¡0

¡
0

¡
QN

QN
¡

‘.0
~

0
0

’
0

1
’

01
E--

¡
en

¡
En

E
‘

—
e-—

¡
E-—

¡
en

Q
N

i
‘.0

¡
.

¡
.

¡
.

¡
E

n
i0

1
i

en
¡

0
0

,

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

V
N

¡
0

4
V

N
¡

0
,

V
N

0
1

,
0

0
¡

t
V

N
,

tfl
Q

En
4

~
E

t
it.

—
¡

0
1

’
E

n
~

o
’

‘.0
o

’:
V

N
’

E—
0

1
’’.0

0
1

,
0

1
’

0
1

~
e

n
’

en
¡

E
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

C
í

i0
1

i
t

¡
en

0
1

4
Q

N
’

Q
N

¡
En

4
QN

V
N

4
i

E-
¡

01
¡

0

0
0

,
V

N
4

0
0

,0
1

,
00

0
0

’
e

n
,

o
i

VN
¡

e
n

’
0

E
0

0
’

0
1

’
0

1
’

0
1

’
—

¡
¡

,
¡

¡
¡

¡
,

¡
¡

¡
¡

¡
t’

00
¡

0
0

’
‘.0

¡
0

1
~

-:
V

N
:

E
n

:0
1

¡
‘.0

,
‘.0

t
4

0
0

i
C

i
014

0
1

’
QN

¡
0

0
’

E
--

‘0
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

,
E

¡
¡

¡
E

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
0

1
’

e
n

’
ti

E
n

¡
en

—
¡

E
n

’
04

‘.0
’

0
1

’<
09:

e
n

:
0

¿
:

E
--:

‘.0
0

1
,’0

en
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
U

¡
¡

¡
E

¡
¡

E
¡

Q
N

¡
4

¡
t,

—
¡

Q
N

C
i

E-—
¡

0
1

,
‘.0

,
01

0
1

’
0

1
i

0
1

’
0

1
’

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

,
¡

¡
Q

N
,

0
1

,0
,

‘.0
,

QN0
0

O
,

r-~
te

n
E-:

e
S

’
V

N
¡

O
¡

E
n

’0
1

0
1

.:—
:O

:C
.:t

E
--’

Q
N

¡
en

¡
QN

4
V

N
’

‘.0
,

t
¡

014
—

¡—
¡N

i
e

n
,

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
4

¡
¡

0
1

’
0

0
~

en
1

en
¡

QN
en

‘0
1

’
‘.0

E
en

¡
e—

E
n

’’0
’

0
’

0
’

VN
¡

.
¡

.
¡

.
¡

e
—

,
e

n
¡

V
N

¡
0

0
,

o
c

‘.0
,

V
N

¡
Q

N
¡

ti
Q

N
—

¡
—

¡
—

¡
0

1
,

0-1
¡

¡
¡

4
4

¡
¡

4
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

4
VN

¡
‘0

¡E
--¡0

0
¡

Q
N

0
0

,
0

0
4

0
0

,0
0

,
00

QN
¡

QN
¡

Q
N

,
QN

¡
Q

N
—

¡
—

1e
¡

4>

-e

o‘e
e.0

C
o

‘4
4

>
a-e

u,a.>enoe-ou,4>ce5-eLo6~ace5
-

—
‘o

O

~
o

-e
—

e

.-.~
o

~
.0

o
~

—
O

‘O
C~

—
.—

~
ce.u,4>ceoEu,4>3-u,ce4>

i1~4>4>o

E‘eze1‘e

e‘ee45
‘e45e45
ceo‘44>
‘eeE

-
‘eoEeitoQlito45

~0
4>

.0

-e
4>

.0

entenQNV
N

oQNÑtenQN00ó0
0

V
N

0100en‘-0

0
0

en‘.00
1

‘000rs4QNen0100E-—
01oQNQN

rz4>
a-e
E

’

o
O

C
‘e

4>
.0

ito‘e

325
C

uadernos
de

E
studios

Em
presariales

1999,
n

ú
m

e
ro

9,317-331



J
o

s
éE

.
C

a
sta

ñ
e

d
aM

u
ñ

o
z

u,4>454>u,oc
i

5-u,4>ce5
-

tn3-oo.oce

‘~
o

Oe~
4>

Q

t
•>ce

O
~

O
‘O

~
4

—
.—c

e
0

c
tAu,4>ceceoEu,

4>3-
-4

-
II,

ce
¡

4>8-4>4>eL

4
-

O

eee-ee45
‘eit45e45e‘445etieeEeiteeQ

lite45

1e.5 a-e

o
4

>
0

-e
4>
.0

ezaE’e‘ez1efi8.
.1o~0zo1z

o
-.0

a

e.0

0
4

>

to
-

E’‘0
4>

.0

ite¡e

A
s
p

e
c
to

sg
e

n
e

ra
le

sso
b

re
la

L
e

y
d

e
ve

n
ta

a
p

la
zo

s...

0--
¡

0
1

,
enti0

1
’—

¡
E

n
¡

‘.0
,

—
4

0
1

’
e

n
:

V
N

¡

0
1

’

en
¡

E-—QN
¡

—
¡

enen

0
0

V
N

0
;

0
0

‘.0
(5

V
N

E
-

—
0

0

t
0

0
en

en

0
1

‘±
O

Q
N

‘0
—

0
0

0
0

0
t

t
‘0

0
0

Q
N

-Ú
‘.0enV

N
tOV

N

en
en

—
en

Q
N

0
0

Q
N

V
N

Q
N

t
C

O
t

t

0
1

t
—

O
,

0
0

en
‘.ó

é
E

n
0

1
E-

QN
‘.O

Q
N

‘0
‘0

01
—

t
O

‘0
Ú

—
en

01
014E-—QN

VN

t4
~

=
i0

N
2

i9
0

1
’

r—
¡

rs
¡

o
c

t
¡
t

¡
‘0

’
‘.0

V
N

~
‘V

N
’

¡
.

¡

O
:

tE
n

¡
,—

,
¡

—
.

¡
¡

4
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

2
E-

¡
V

N
¡

0
0

¡
(S

í
E

n
¡

E
--

0
0

,
0

1
,

E
--,

0
1

e
n

¡
rS

¡
E

n
O

V
N

’
t’

E
00

rs
¡

en
‘1-

¡
en

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
0

1
¡

N
i

O
¡

01
0

0
4

0
¡

¡
—

Q
N

i
VN

¡
‘.0

~
:

~
:

g
,E

--~
O

,0
9

Q
N

¡
0

0
~

-,
¡

—
‘0

~
E--

¡
—

,
—

¡
¡

.—
>

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
E

n
í

‘0
’

“N
i

t
en

¡
e

n
,

E~—
E

n
¡

—
¡

‘—
4

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

V
N

’
Q

N
4

-‘‘0
1

—
¡

‘.0
4

‘.0
¡

en
‘.0

4
’

9
’0

1
—

¡
¡

m
V

s:;
¡

4
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

0
1

,
V

N
:

0
0

,
VN

‘.0
,

QN
¡

O
¡

E
--

~.i01¡
e

n
:
t

¡
¡

¡
4

4
¡

¡
¡

E
--

‘0
,0

¡
—

(5
¡0

0
,

E
n

¡
V

N
‘0

,0
0

,
E

01

—
¡

Q
N

’
0

1
’

en01
—

¡
en

¡
en

¡
O

N
i

0
1

’
en

it
¡

¡
E

¡
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

en
e-—

¡
e

n
’

01
e

n
¡V

N
i~

E
O

¡
.

¡
.

¡
0

0
,

‘0
¡

Q
N

¡
V

N
—

¡
0

¡
0

1
,

01
0

1
¡

0
1

,
0

1
,

01
¡

¡
¡

¡
4

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
E

n
‘0

,e
--,

0
0

¡
e-—

-,
t~-¡

E-—
Q

N
,

Q
N

4
Q

N
¡

Q
N

¡
~-4¡~

VNen‘00
1

O0
0

‘.5E
--

E-—‘0E--
0

0rsrs0-4
‘00
0

0
1

0
0

0
001Q
NE-—

en‘.001endE
n

E-—‘0a0000en01Q
N

E
--

tE
--

Oen0101Q
N

E
--

Q
N

e
n

:
Q

N
~

O
0

,0
,

0
¡

e
n

,
—

0
9

,0
,’.,

0
0

,t
Q

N
¡

Q
N

’
E-—

¡
V

N
‘0

1
Q

N
¡

E-—
¡

E--
E-—

¡
Q

N
t

O
09

~
:

‘0
,0

0
,

e-—
¡

0
1

,
V

N
Q

N
,

O
¡

—
¡

—
¡

0
1

“‘,0
1

i<
N

iC
9

4
0

J
¡

¡
¡

¡
¡

¡
4

‘.0
’

¡
¡

¡
¡

‘.0
¡

Q
N

¡
Q

N
¡‘0

‘0
,V

N
E

4
¡

¡
¡

¡
~¡

0
0

‘.5
¡

0
1

’
E

--
¡

0
1

~
0

1
QN

r—
¡

0
1

’
r—

¡
E

--
en

¡
en

en
0

1
’

0
1

¡
¡

4
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
4

¡
¡

¡
¡

0
0

¡0
0

i
‘.0

¡
C

íO
V

N
i

ti
E

--¡
i0

0
ti

‘.0
1

0
1

4
V

N
¡Q

N

—
¡

—
¡

—
¡

—
¡

¡
¡

4
¡

4
¡

¡
¡

¡
¡

4
VN

¡
0

0
’

¡
‘.o

t
rS

¡
V

N:
V

N
:

Q
N

t
¡

0
1

’
V

N
4

—
,

E-—
4

‘0
iV

N
¡

ti
0

1
¡

—
.4

¡
‘—

4
¡

—
4

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

,
¡

¡
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

VN
~

i
E

--
¡
t

4
Q

N
‘~

V
N

¡
‘.0

¡
0

~
—

en
:t:

‘.o
t:

N
i

0
1

,
E

-;
Q

N
¡

en
ti

(5
¡

‘.0
,

0
1

,
‘.0

¡
¡

¡
4

¡
¡

¡
4

¡
¡

¡
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
¡

¡
t

¡
e

N
¡

Q
N

¡
(5

4
E

--
0

0
i

O
¡

E
n

í
—

,
E--

en
¡

1
E

n
¡

—
¡

01
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

E
4

¡
(5

¡
E

n
¡
O

,
V

N
¡

—
e

n
,

0
¡‘0

,
0

1
,

—
0

¡
¡
’0

,
Q

N
¡

V
N

O
4

V
N

’o
’e

-0
<

e
--

¡
0

0
¡

0
0

¡
E

n
0

1
o

c
:

t:
-t

0
1

E
n

4
0

0
i’0

E
n

í
C

i
E

n
í

¡
‘.0

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
4

¡
E

--
¡

V
N

E
‘0

~
0

’
V

N
ti

O
ía

’
r—

i
O

‘.0
4

,ti
09’

Q
N

’
09

¡
.

¡
V

N
¡

O
¡

i

—
¡

—
e-—

4
en

0
1

’
0

1
’’-’

¡
—

¡
—

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

4
¡

¡
4

¡
O

,
.~

¡
0

1
,

en
0

0
4

0
0

,0
0

~
0

0
,

0
0

Q
N

¡
Q

N
¡

Q
N

,
QN

4
Q

N
—

¡
—

¡
—

¡
—

4
-4

C
uadernos

de
E

studios
E

m
presariales

1999,núm
ero9,317-331

3
2

6



Jo
séE

.
C

a
sta

ñ
e

d
aM

u
ñ

o
z

A
s
p

e
c
to

sg
e

n
era

je
s

so
b

re
la

L
e

y
d

e
ve

n
ta

a
p

la
z
o

s
...

II
tiE

n
,N

¡E
-—

,t
V

N
r—

:r-H
n

ro
:’.c

E
n

N
,N

,’.0
,C

fl,C
Ñ

e
--

O
4>

~
t4

:g
:~

:~
Q

N
Q

N
’

O
’’t’

‘.0
’

‘±
en

a-e
4>

.5
0

1
0

1
0

1
:

u,
¡

¡
¡

4
o

E
n

,C
V

N
:O

:E
n

O
o.

¡
¡

O
N

,0
0

1
t,V

N
,C

fl
QN

5-
‘-4

t
Q

N
.¡V

N
.Q

N
.,t.¡t

t
eL

—
4

’N
’E

n
’C

’’0
01

u,
E

Q
N

’E
n

’E
--’N

’C
t

4>
0

1
’N

’0
1

’(5
4

c
5

en
¡

¡
¡

¡
¡

E
¡

¡

ce
¡

1
4

¡
ce

¡
¡

4
¡

3
-

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
4

eL
ti

0
1

,0
1

,
E

--¡
eS

0
1

5-
‘0

¡(5
í4

¡Q
N

¡
0

‘.0

o
~

j
E

--¡0
4

E
t4

e
n

i’.O
j

QN
o.

.~
0

~
Q

N
:’S

-N
:e

n
:V

N
,C

E
n

‘4
~

E
--,

0
1

,—
’,

0
0

~
e

fl
0

1
o

fia
r-—

,t,o
>

O
,--

—
¡

‘0
E

en
¡

—
¡

5
E’

ce
‘e

¡
¡

¡
¡

5-
it85

¡
¡

¡
¡

t’O
O

’0
0

’’0
’E

--¡E
n

e
N

’E
--’V

N
1

V
N

’0
1

0
1

~
t:’.R

j’0
.:t:e

--
09

-~
t¡0

0
¡O

¡N
¡e

-—
en

—
ce

0
1

¡Q
N

IO
O

¡E
-—

¡’0
‘0

—
.4

’
E

¡
¡

t
~

¡
¡

¡
¡

¡

¡
E

¡
¡

,—
í’E

--’Q
N

’.0
’O

O
O

0
0

4
E

--’E
--’’.0

’.--’
(5

‘4
N

:9
:0

0
:’.0

:

O
~

fil,
0

0
¡0

0
E

t¡C
i

~
:

—
~

En
e

n
:

‘e~
.5

1
‘~

4
E

¡
¡

¡
¡

4
¡

‘.0
¡E

--¡0
1

>
’.O

iC
Ñ

01
2

~
Q

N
i¡t¡’-’iQ

N
‘.0

0
0

1
¡0

1
i0

1
¡N

¡
‘-.4

—
ce

4
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
E

¡
¡

¡
E

¡
¡

o
.~

N
,0

0
¡0

1
4

e
n

¡E
n

<5
E

•
O

¡~
½

O
:’~

0
1

‘.0
u,

0
~

ó
’-~

’d
’r-o

t
t¡’.o

E
o

c
0

0
o

O
‘0

5-
it

—
o

to
-

.—
<

‘0
~

’E
n

’4
’0

1
01

u,
S

A
0

;:ó
:Ñ

K
’i:

ce
E

’
—

.-
—

¡
4>

<5
¡

¡
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
0

1
’0

0
’(5

’(5
’Q

N
QN

s
~

N
E

’.C
~

(5
4

e
-’~

e
n

E
n

’’0
’C

’C
’V

N
01

8-
¡

-¡
i~

~
~

4>
—

i
E

—
¡0

1
,0

1
01

C
L

¡
E

i
4

¡
¡

¡
¡

¡
¡

¡
¡

V
N

:
U

e
--’¡

00
¡

QN
O

O
O

,0
0

,0
0

,0
0

~
O

0
QN

Q
N

¡
Q

N
,

Q
N

,
Q

N
,

QN
QN

—
E

,
~

¡
~

¡
-E

’
—

—

3
2

7
C

uadernos
de

E
studios

E
m

presariales
t999,núm

ero
9,3t7-33t



JoséE, CastañedaMuñoz Aspectosgeneralessobrela Leyde ventaa plazos~.

En ladécadade los 80 comienzaa desarrollarseunapolítica unitariade
defensade los consumidores.Su primer hito estáen la promulgaciónen
1984delaLDCU, luego,nuestraadhesiónalascomunidadesEuropeas,con
la incorporacióndel acervolegislativocomunitario,susistemadefuentesy
susnormasde adaptación.Frutode estaimperativaaproximaciónlegislati-
va, va ser, entreotrasmuchas,la Ley de Créditosal Consumo,la de Con-
dicionesgeneralesde laContratacióny la nuevaLVPM. Hemosdestacado
estasdosentretodaspor serlas quemásdirectamentese acercaneinfluyen
en lade VPM, comoveremos,en estaúltima partedela intervención,refe-
ridaa la VPM.

Noshemosreferidoantesala no distinción legislativaentrelos créditos
de consumoy los de inversión.Puesbien, laLey de Créditosal Consumoo
Ley 7/95 fue la encargadadeestableceresadistinción,fijando los Derechos
generalesdel consumidoren todaoperaciónqueenglobeun créditoal con-
sumoy, al mismo tiempo, de incorporaral Ordenamientolas Directivas
87/102de 22-XJI,y suposteriormodificaciónpor laDirectiva90/88de22-
II e influye fundamentalmenteen laLVPM, promoviéndoseen su Disposi-
ción Final 3<, la presentaciónde un proyectode modificaciónde la L/65.
Muestrade ello, sonlas remisionesquese hacenenla LPVM 28/98aésta:
asícuandoincorporala TAE, o las deduccionesafavor del vendedoranteel
incumplimientode lasobligacionesdel comprador,por citar algunas.

Dentrode esavisióngeneral,haremosmenciónaalgunosaspectoscon-
cretosde laL 28/98de VPM. Externamente,es unaLey cortade 16 artícu-
los; conbuenatécnicalegislativa,división por capítulos,en ii.

0 de 3 y titu-
lación de cada artículo; Tres importantísimasDisposicionesadicionales,
una transitoriaúnica,otra derogatoriaúnica con5 númerosy tres finales.
De estamanerala Ley ordenala heterogeneidadde las materiasy permite
unainterpretaciónsistemáticade la misma,sin dudas.Es deseñalarque,co-
mo se recogeen suExposiciónde Motivos y a pesarde la derogaciónex-
presay total de la Ley anterior,se ha respetadola redacciónde granparte
de laarticulaciónde laLey 17/65,lo cual no deja deserunaparadojay un
trabajo baldío. ¿No habría sido mejor someterlaa reforma,quehaceruna
nueva,paracopiaren partela derogada?

La dudasobresucivilidad o mercantilidadva a quedarsuperada,aun-
queno aclarada,por suaplicacióny por susupletoriedadde laLey de Cré-
ditos al consumo,exart. 2 n.0 2. EstaLey se vaa aplicaratodo contratoque
reúnalascondicionesprevistasen lamismay queno se encuentreexcluido
porésta,bienseade tipo civil o mercantil.No podemosperderde vistaque
estaLey es muy específica,quelaaplicacióndelaLey, queregulacompra-
ventas,no afectaparanadaa su carácter,ya se las apliquela ley o no, estas
seguiránsiendocompraventas.

Respectoal tipo de contratoquepuedaser, no quedadudaquese trata
deun contrato real, yaqueensuart. 3 empleael presentede indicativo,que
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JoséE. CastañedaMuñoz Aspectosgeneralessobrela Leyde ventaaplazos...

suponela inmediatezdela acción.Por otra parteesun contratoformal, ya
queparael nacimientode la especialeficacia de garantíadeberáde tener
forma escritay unoscontenidosprescritosen lamisma,ex art. 7. Respecto
a la titularización del mismo,cabedestacar:1.0) la posibilidadde rellenar
el requisitoformal del modelooficial parael ejerciciode determinadasac-
cionesquela ley crea,junto conel requisitode su inscripciónen un Regis-
tro especialparasuoponibilidada terceros;2.0) la formalizacióndel mis-
mo a travésde la intervenciónde CorredorColegiadode Comercioparasu
integracióncomodocumentoejecutivo ordinario, exart. 1429 nY 6 LEC,
30) simpleescritoprivado quetendráaccesoalRegistroparalaprotección
a terceros.

Hay quepuntualizardoscosasmásaesterespecto.En primer lugar, que
unavez que seencuentrareguladoy encauzadoel Leasingmobiliario, el
párr.2.0 del mismoart. 3 resultasuperfluo,debidoal sistemacausalque se
empleaen nuestralegislacióngeneral,el C.c.El problemaquepodríaplan-
tearseríael del negociosimulado,En nuestraopinión,éstese resolveríade
aplicar la norma que comentamos.Si cumplelos requisitosformalespara
ampararseenla aplicaciónde laLey 28/98,deberádeaplicarseesta.Si por
el contrariose tratarade un negocioen fraudede Ley no habríamásreme-
dio, por imperativodel art. 6 nY 4 del C.c., queaplicarlanormatratadade
eludir.

En segundolugar, hemoshabladode contenidospreestablecidosen Ja
propiaLey en suart. 7 y dequeelcontratodeberádetenerformaescritapa-
ra suvalidez,sinprecisarsi estadebaono de serpública,exart. 6 n.0 1. Lo
normal en el tráfico jurídico económicoactual, esqueestetipo de contra-
tos seefectúena basede condicionesgenerales,lo cualplanteael problema
de la aplicacióna estosde lo dispuestoen laL. de CGCy del art, 10 refor-
madode laLDCU. ConMartínezde Aguirre9 diremosquelaLDCU se apli-
carácuandolas circunstanciascontenidasen al LVPM ponganal consumi-
dor en peor situación que la que resultaríade aplicar la LDCU y su
regulacióndecondicionesgeneralesy cláusulasabusivas.La dudasurgepa-
ra él supuestoque seamodelo oficial de contrato.¿Seráde aplicación la
LDCLI? ¿Sono no sonCGC,lo dispuestoen estemodelo?LaLey deCondi-
cionesGeneralesde la contratación,al señalarsu ámbitosubjetivo, indica
quesu aplicaciónserealizaráen «los contratosquecontengancondiciones
generalescelebradosentre un profesional—predisponente—y cualquier
personafísicao jurídica».Hastaaquíla consideracióndeCGC aefectosde
la Ley, al impresooficial, es posible.La dudapuedesurgir de laaplicación
el art. 1, ya queen él se nos indica, quecondicionesgeneralesseránlas
cláusulaspredispuestascuya incorporación sea impuestapor una de las
partes,y en el casoque nos ocupa, la incorporación sehaceen virtud de

Ver MART<N~Z DR Acu¡nr’.u, op. ch,, p. 178,
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una norma.Ennuestraopinión,estehecho,quepodríaprivaral modeloofi-
cial de suconsideracióndeCGC y laaplicaciónde su legislaciónregulado-
ra, no impideen absolutola aplicacióndelprincipio «proconsumatore»que
supone,queelconsumidorno debequedardesprotegidoporel hechodeque
quién utiliza las CGC, no las hayaredactadoel mismo,o queestashayan
sido redactadassin suvoluntad. Por lo tanto si seríade aplicaciónlo dis-
puestoen la LCGC y en la reformadaLDCU, en cuantofuerabeneficioso
parael consumidor.Tenemosqueaplaudira la L. 28/98ya queespecifica
en suart.6, paramayorproteccióndel consumidor,quese deberáentregar
unacopiadel contrato,a tantaspartescomo hubiere,no bastandosólo con
la entregaderecibosojustificantes,de quehablala LDCU.

La ley regulala penalizaciónpor omisión delas cláusulasconunapro-
tecciónel consumidormásdébil queen laL/65 ya queen estay en lo rela-
tivo a las cláusulasreferidasal precio, parteaplazadae interesesse men-
cionabala omisióny la expresióninexactade algunade ellas, En la actual
sólo hablade omisiónde las mismas,paracontemplartambiénla inexacti-
tud junto con la omisión de las demásmenciones,sin razónquejustifique
su supresión.

Se repite la mismamoratoriajudicial quehabíaen la Ley anterioram-
pliándolaa lascláusulaspenales,y se fija lacompetenciajudicial en el do-
micilio del demandado.

Harédosúltimasreferenciasalos, ami juicio, aspectosnovedososde la
Ley, antesde terminar, aunquehaymateriaparamúltiples referenciascon-
cretasy algunasmás,generales.

En primer lugar el hechode queen veranoy de rondón,nos hanpubli-
cadouna ley porla que se introduce,a modode ensayo,un procedimiento
monitorio, tantoparael Leasing,reguladoen la DA, 1,~, comoparalos ca-
sosde incumplimientodel deudor,cuyo conceptose estámanejandoen los
anteproyectosdereformade la LEC.

El procedimientocomienzapor la intimación al deudorpor requeri-
mientoa travésde fedatariopúblico competentepor el lugardel pagoo del
domicilio del deudor.En el plazode tresdíasel deudorpuedeo pagaro en-
tregarla posesiónde la cosa,o ni pagarni entregarla cosa.En el casode
pagoel procedimientose acaba;en el casode entrega,éstase efectúapara
que se realice y conlo obtenidose apliqueal pagode la deuda,quedando
en libertad el acreedorparaperseguirotros bieneshastael cobrocompleto
delo quese le deba.En el tercersupuesto,queni pagueni entreguelos bie-
nesse procederáalaejecucióndelos mismos.Debiendoseñalar,quelasdi-
ligenciasde exhibición y depósito,quecomo preparatoriasse conteníanen
los arts. 497 y 499 LEC, en Ja LVPM el juez de oficio ordenarála exhibi-
ción y depósitode los objetos.

En estepunto tiene capital importanciala titulizaciónde la compraven-
ta y el juegocon el Registro,a efectosde la ejecutividadde la accióny el
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procesoa seguirVeamos:A) Si se tratasólo deun documentoescritoy pri-
vado,no tendráni proteccióncontratercero.Si seinscribetendráprotección
frente aterceroy las accionesdeclarativasordinarias.B) En el casode que
el contratoconsteformalizadoenel modelooficial e inscrito en elRegistro.
sólo en estecasotendráel acreedora sudisposiciónel procedimientoespe-
cial antesreferido,quepodrádirigir únicamentecontrael o los bienesob-
jeto del contrato.A nuestroparecer,laLey es bienclaraal respectoen esta
cuestión,cuandoen su art. 16, n.0 2, permiteseguirel procedimientorefe-
rido aaquellos«contratosinscritosen el Registroy formalizadosen elmo-
delooficial», lo cual supone,al no habercomaseparadoraentreregistroy
modelo,queambossupuestoson necesariosparaabrir el procedimientode
referencia.C) Todosy sólo los contratosquese formalicenbajolo dispues-
to en el art. 1429 n.0 6 de laLEC, tendránfuerzaejecutiva,quese dirigirá
contra todo el patrimonio del deudor,en aplicaciónde la legislaciónge-
neral.

Por último, en estaley hay unacuestiónque la hacemarcardistancias
conla anterior.Estoy haciendoreferenciaa los Derechosconcretosquese
reconocenal consumidoren la misma y quetienensu baseen grandesli-
bertadescimentadorasde la Unión Europea:la libertadde mercadoy la li-
bre competencia.EstosDerechosson los recogidosen los arts6 y 9 de la
Ley. En pri raer lugar, el poderpactarsupeditarla eficaciadel contratoala
obtencióndel mismo,o dichode otra manerael queel hechode conseguir
la financiaciónestuvieraactuandocomocondiciónsuspensivadel contrato.
En segundolugar, algonovedosocomoes la libre elecciónde financiador,
bajopenade inexistenciade las cláusulasqueconstriñanesteDerecho.En
tercery altimo lugar, la facultadde desistimientoquetieneel consumidor
dentrode los sietedíashábilessiguientesala entregadelbien. Paralo cual
el consumidordebede notificarlo a travésde mediofehaciente,no decarta
certificada,ya queaunquela ley lo contempley no ha andadomuy fina en
estepunto,los efectosprobatoriosde lacertificaciónhacenreferenciaa que
se recibeunacarta, no al contenidode lamisma.

En mi opinión, los Derechosgeneralesquese reconocenal consumidor
en la Ley de Créditos al consumo,junto con los derechosespecialesque
tambiénse le reconocenen estaLey y la protecciónquesuponela penali-
zacióndel vendedorporla omisióno expresióninexactadecláusulasobli-
gatorias,dibujanunaposicióndel consumidormásfortalecida,y aunqueto-
do sea perfectible,nos hacensituar a la Ley en el buen camino de la
proteccióna los consumidores.
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