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RESUMEN

Es la expansién del mercado lo que ha impulsado en los diferentes
momentos histdricos el desarrollo y el progreso de les paises, motivo por lo
que estos han ido abandonando los instrumentos o mecanismos que les dife-
renciaban de los demds a fin de constituir una economia integrada. No obs-
tante, el resultado hasta el momento tiene una extension parcial, es decir, redu-
cida a unos pocos paises, dirigiendo los esfuerzos a ampliar la dimensién del
mercado, con 1a constitucion de un mercado Unico comun, De este modo, es
posible conseguir una serie de ventajas economicas (ademds de las de tipo
politico) relativas a las ganancias asociadas a la ampliacién del mercado vy,
especialmente de la posibilidad de generar y aprovechar importantes econo-
mias externas.

ABSTRACT

It is the expansion of the market what has impelled, in different historical
moments, the development and advacement of countries, which, for this reason,
have abandoned the instruments and mechanisms which made them different
from the others, go as to create and integrated economy. Nevertheless, the result,
up to the present, has parcial extension, that is to say, reduced to a few countries,
being the efforts directed to expand the dimension of the market, with the setting
up of a single common market. In this way, it is possible to obtain a series of eco-
nomic advantages (besides the political ones) related to the gains associated to
the widening of the market and, specially, to the possibility of generating and
profiting from importan external economigs,
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1. INTRODUCCION
Expresamos formalmente una funcion de produccion por:
Y = F(K,L)

Donde Y es la produccion, K y L las dotaciones de capital y trabajo res-
pectivamente y, F, la caracteristica funcional que incorpora el nivel tecnolo-
gico. Como es sabido, el aumento de Y se puede conseguir con un incre-
mento de K y/o de L., o bien mediante una variacion de F, como consecuencia
del progreso técnico. Asi pues, la formacion de capital, la poblacion y el pro-
greso tecnologico, junto con otros factores no estrictamente econdmicos
(marco institucional, estructuras socio-politicas, etc.) constituyen cuestiones
clave en el estudio del desarrollo econémico.

Planteamos inicialmente, el problema de las relaciones entre la forma-
cion de capital y el cambio tecnologico. Algunos autores (Solow, Masell,
etc.) sostienen que la formacién de capital apenas influye en el crecimiento
de la productividad, sin embargo, como afirma Balassa!, la invencion y la
aplicacion de nuevos métados tecnologicos necesitan de un incremento de
las disponibilidades de capital. En abstracto es posible que el progreso tec-
nolégico sea un factor auténomo del aumento de la produccion, de forma
que no necesita para su viabilidad un incremento en la formacion de capital,
pero realmente, todo cambio tecnoldgice exige inversiones netas en bienes
de capital. De ahi que en ocasiones® se incluyan ambas categorias de forma
conjunta, bajo la denominacién «capitalizacion» o «acumulacion capitalis-
ta», si bien, es mas frecuente analizarlas por separado, aunque mantengan
una estrecha relacion,

En segundo término, nos encontramos con el papel ambivalente de la
poblacién, pues, por un lado, actila como un factor regresivo del creci-
miento econdémico, mientras que, por otro, constituye un factor estimu-
lante de la actividad productiva en su condicion de oferta de trabajo y ori-
gen de demanda adicional. La cuestion de la poblacién se sale de nuestro
estudio, por lo que no le prestaremos mas atencidon. Tampoco presentare-
mos los factores extraecondmicos, al menos de forma global, refiriéndo-
nos a alguno de ellos en particular sélo cuando resulte estrictamente nece-
sario.

1 BaLassa, B. (1964): Teoria de la integracion econémica, Ed. Biblioteca Uthea de

Economia, p. 112.
2 Doss, M. (1955): Some Aspecis of Economic Development, University Press, Delhi,
India Marrama.
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Un problema esencial de los paises subdesarollados es la escasez de
capital, de modo que exige economizarto y orientarlo hacia aquellos secto-
res que lo hacen mas productivo. Dicho en otros términos, la relacion capi-
tal-renta es baja en los paises atrasados, o, al menos, inferior a la consegui-
da en los paises mas avanzados, en la medida que en los flitimos existen
economias externas que incrementan la productividad. Ello exige implemen-
tar programas de inversiones en capital social fijo en los primeros que ori-
ginen cconomias externas tanto directas, como inducidas indirectamente.
Como afirma Lewis®:

«Si ha de iniciarse la realizacion de un nueva proyecto, la productividad
del mismo depende no sélo de si mismo, sino también de [a eficiencia de todas
las demds actividades de las que el nuevo proyecto puede llegar a servirse...
Por tanto, la productividad de una inversién depende de todas las inversiones
que se hayan realizado anteriormente en los diversos campos».

En consecuencia, la inversion en capital fijo contribuye a flexibilizar el
sistema economico facilitando la movilidad de los recursos productivos,
posibilita que las inversiones directamente productivas respondan con
mayor rapidez y eficacia a las variaciones o tendencias de la demanda, asi-
mismo, aumenta la competitividad de un pais frente al exterior y, final-
mente, refuerza los procesos de integraciém del pais en arcas suprana-
cionales.

No obstante, y a pesar de la trascendencia concedida a la tasa de forma-
cidn de capital en los procesos de crecimiento, los cambios tecnoldgicos
constituyen también un factor esencial, en la medida que permiten obtener
una produccion superior con las mismas dotaciones de recursos productivos.
Ahora bien, los cambios tecnoldgicos pueden tener un origen auténomo o
bien proceder del aumento de la dimension del mercado (cambios tecnologi-
cos inducidos).

La estrechez del mercado limita Ja propensién a invertir y la productividad
de la inversion, desincentivando la introduccion de cambios tecnologicos. Por
tal motivo, las interrelaciones existentes entre la magnitud del mercado y el
crecimiento constituyen un proceso e€n cuyo estudio confluyen tanto las teori-
as sobre el crecimiento econémico como las relativas a la integracion. Presen-
tamos el primer enfoque a continuacion, dejando el segundo para el ultimo
apartado.

Y Lews, A. (1955): Teoria del crecimienfo economico, F. de Cultura Econdmica,
Meéxico, pp. 271-272.
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2. LA MAGNITUD DEL MERCADO Y LA TEORIA
DEL DESARROLLO ECONOMICO

Para estudiar las interrelaciones entre la magnitud del mercado y el cre-
cimiento econdomico deberemos remontarnos a Adam Smith. El libro I de la
«Riqueza de la Nacioness», se inicia con las siguientes palabras:

«Los mayores adelantamientos en las facultades o principios productivos del
trabajo, y de la destreza, pericia o acierto con que éste se aplica y dirige en la
sociedad, no parecen efectos de otra causa que la division del trabajo mismo»?,

Mas adelante sefiala las fuentes de ese «adelantamiento de las facultodes pro-
ductivas»: 1a destreza del operario, el ahorro de tiempo al pasar de una ocu-
pacidn a otra y las innovaciones tecnoldgicas.

Ahora bien, la division del trabajo es consecuencia de la propension del
hombre a «negociar, cambiar o permutar una cosa por otra»®, de manera que
las posibilidades de cambio determinan ¢l grado alcanzado en la division del
trabajo. En palabras de Smith: «lo extensivo de esta division no puede menos
de regularse y cefiirse por la extension de aquella facultad, la de cambio o,
en otros términos, segun lo extenso que sea el mercado publico»®. Es decir,
para Smith, la divisién del trabajo viene condicionada por la amplitud del
mercado y a ello dedica todo un capitulo de su obra.

En consecuencia, la tesis smithiana vincula la productividad a la divisién
del trabajo que a su vez se halla condicionada por la extensién del mercado,
con o que los incrementos en Ia productividad y, consecuentemente, el pro-
pio crecimiento, exigen ampliar el mercado.

En el mismo sentido se pronuncia Stuar Mill, cuando destaca la coopera-
cidén o division del trabajo, al enumerar las distintas circunstancias que favo-
recen la productividad. Segun este autor, la cooperacion puede ser simple, si
se refiere a la colaboracién mutua dentro de 1a misma ocupacion o compues-
ta, en el caso que provenga de actividades diferentes, concediendo a esta ulti-
ma mayor relevancia, pues

wllevando la separacion mdas y mds alld, descomponiendo mds y mds cada
proceso de la actividad en distintas partes, de manera que cada trabajador se

4 SMITH, A. (1955): Investigacion sobre ln Naturaleza y Causas de la Riqueza de las

Naciones, Ed. Bosch y en Qikos-Tau, S.A. Barcelona (1988), p. 44.

S Ibid., p. 53

& Jbid., p. 57. Por mercado publico se entiende al «gran teatro» donde se efectian las
transaciones econdmicas,
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limite a realizar un numero cada vez mds pequefio de operaciones sencillas,
se aumenta la fuerza productiva del trabajon’.

En el epigrafe 6 del Capitulo VIIi, Mill comienza diciendo:

«Segin han observado todos los escritores sobre este asunto, la division
del trabajo se halla limitada por la extension del mercados®.

Y, después de analizar las causas de esta limitacion, inicia el capitulo
siguiente abordando la produccion a pequefia y gran escala, concluyendo que
si la extension del mercado estimula la division del trabajo y la produccion
se realiza a gran escala, derivard irremediablemente en una reduccion de los
precios. Pero esto s6lo es posible cuando se dispone de un mercado sufi-
cientemente amplio como para permitir sustituir el sistema de produccion en
pequefla escala por otro a gran escala, para de esta forma, obtener mayor
eficiencia en la utilizacion del factor trabajo.

A. Young, en su articulo «Increasing Returns and Economic Progress»®,
desarrolla la idea de Smith sobre la magnitud del mercado. En efecto, Young
afirma:

weon la division del trabajo, un grupo de procesos complejos se transforman
en una sucesion de procesos mds simples, algunos de los cuales, al menos, se
presta al uso de maguinarian'’,

con lo que la divisién del trabajo implica dotaciones superiores de capital,
caonstituyéndose, asimismo, en factot decisivoe que justifica el incremento
de 1a productividad. Young estaba planteando la sustituibilidad de la divi-
sioén del trabajo por el incentivo a invertir, es decir, por la utilizacién de.
métodos de produccién mds indirdctos complementados con la ayuda de
equipo capital.

Por lo que a la dimensién del mercado se refiere, Young sostiene que se
halla condicionada por el volumen de produccion y no por otras considera-
ciones de tipo geografico o de indole demografica. Este planteamiento le lle-
va a concluir la existencia de una interdependencia mutua entre el incentivo

7 Mo, IS, (1978): Principios de Economia Politica, Fondo de Cultura Economica,
Meéxico, p. 128.

5 Ibid, p. 135. :

?  Publicado en The Economic Journal, Dic. 1928, pp. 527-542. Existe traduccion espa-
fiola en fa Revista de Economia Politica, enero-abril de 1958, pp. 246-265.

10 Ihid., p. 530.
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a invertir y la dimensién del mercado, de manera que, dados los recursos de
un pais, la «magnitud del mercado es el factor individual mds importanie
para determinar la efectividad de su industria»'.

Young abrira definitivamente el camino previamente esbozado por Smith
al identificar los principales componentes de las relaciones existentes entre la
dimension del mercado y el crecimiento. Asi, analiza las interrelaciones de
las industrias durante ¢l proceso de crecimiento, la aparicion de nuevas acti-
vidades economicas derivadas de la division del trabajo, asi como, la espe-
cializacion y la introduccién de tecnologia provocada por la ampliacion del
mercado.

La continuidad a la linea iniciada por Young se haria esperar en el tiem-
po, lo que no debe extrafiar dados los problemas econdmicos dominantes
durante los aflos treinta, seguidos del conflicto bélico de los primeros afios
cuarenta. Sin embargo, en 1943 un articulo de Rosenstein-Rodan sobre los
problemas que plantean los procesos de industrializacion en las zonas depri-
midas'?, iniciard una interesante corriente de investigacion sobre el desarro-
llo econdmico.

En efecto, Rosenstein-Rodan sera el pionero de la llamada «teoria del
desarrollo equilibrado». La idea central del andlisis de Rosenstein-Rodan
consiste en ampliar la magnitud del mercado. En zonas atrasadas, caracteri-
zadas por un bajo nivel de renta per cdpita, los individuos (consumidores)
disponen de un bajo poder adquisitivo, con lo que los mercados son de redu-
cidas dimensiones. En su opinién, la estrechez del mercado debe salvarse
recurriendo a la creacion de industrias complementarias, cuyos productos, a
su vez, sean demandados por los trabajadores ahora ocupados dado su mayor
poder de compra. Se trata, por tanto, de hacer uso de la ley de Say, pues,
aplicando esta estrategia, indirectamente se esta creando un mercado adicio-
nal para los bienes producidos («La oferta crea su propia demanday). De
esta manera, se llegaria a una ampliacion del mercado, lo que originaria dis-
tintas modalidades de economias externas. En definitiva, su modele de desa-
rrollo equilibrado, basado en la extension del mercado mediante la creacion
de industrias de consumo («y unidades agricolas») complementarias, tiene
su explicacion en la presencia de economias externas, ya que la divergencia
entre el producto marginal neto social y el producto marginal neto privado

1 Op. cit, p. 532.

12 ROSENSTEIN-RODAN, PN. (1943): «Problems of Industrialization of Eastern and South-
Eastern Europe», en The Economic Journal, junio-sept. Reproducido en The Economics of
Underdevelopment, Ed. Agarwala y Singh, Oxford Univ. Press, 1958, pp. 245-255. Existe tra-
duccion espafiola en la Revista Economia Politica, mayo-agosto, 1959, pp. 832-844, traducido
al espafiol por Ed. Tecnos, 1973.
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resulta mas acusada en los paises subdesarroliados que en los desarrolla-
dos'> 14,

Una teoria coincidente con la expuesta por Rosenstein-Rodan, aunque
difieren en algin punto, es la sostenida por Nurkse!s, Parte este autor d'e Ia
conclusién de Young, cuando reelabord la tesis de Adam Smith: «E{ estimu-
lo a invertir estd limitado por la magnitud del mercadoy. Este enunaqdo le-
va inmediatamente a la pregunta ;qué factores determinan la dimension §e1
mercado?. Después de manejar distintas opciones (expansion monetaria,
poblacién, superficie, etc.) concluye que el determinante mas decisivo s la
productividad, La magnitud del mercado depende del volumen de produc-
cion, la cual, siguiendo la ley de Say, genera su propia demanda, pues «la
capacidad de compra significa capacidad de produccién»'®. Ahora bien, la
productividad depende esencialmente del uso intensivo de bienes de capital
en los procesos productivos, esto es, del empieo de maguinas, equipo, etc. Y
el uso de este capital, se encuentra limitado por la dimensién del mercado.
Resulta, por tante, necesario encontrar ¢l procedimiento para ampliar el mer-
cado que permita romper el circulo expuesto.

El procedimiento seguido por Nurkse es analogo al de Rosenstein-Rodan.
Los limites impuestos por la estrechez del mercado no se superan con la crea-

¥ R-Ropan explica esa diferencia entre unos y otros paises en los siguientes términos:
aLa principal fuerza impulsora de la inversion es lq expectativa de beneficios de una empresa
individual, que se basa en la experiencia del pasado. Sin embargo, la experiencia del pasado
es parcinlmente irrelevante cuando se trata de cambiar toda la estructura econdmica de la
region» (p. 211 del libro La Economia del Subdesarrvollo de Agarwala y Singh, cit.).

1 R-RopaN reconoce la importancia de otros tipos o consecuencias en el proceso de
industriatizacion, cuando la zona atrasada no dispone de un minimo de capital social fijo. (A
este respecto, puede verse el articulo del autor: «Notas sobre ta teoria del gran impulsoy, reco-
gido en el libre El desarrollo econdmico y Amérvica Latina, de H. S, ELus, Fondo de Cultura
Economica, 1960). Seria entonces necesario un programa inicial de inversiones en industrias
basicas que generen economias externas y oportunidades de inversién,

¥ Escritos de Nurkse sobre el desarroilo equilibrado: Problems of Capital Formation in
Underdevelopment Countries, BasilBlackwell Oxford, 1953 (Traducido al espafiol por Fondo
de Cultura Economica, México, 1960, de donde hemos tomado las citas); «Algunos aspectos
internacionales del desarrollo economicow, publicado en The American Economic Review,
mayo de 1953 y recogido en la «Economia del Subdesarrollo» de Agarwala y Singh, cit. (se
trata de un resumen de la obra anterior); «Some Reflections on the International Financing of
Public Overhead Investments» v «The Conflict between Balanced Growth and International
Specialization», conferencias ambas pronunciadas en Estambul y Ankara en 1957 y publica-
das en el mismo en dicho afio por las Facultades de Ciencias Econdmicas de Estambul v de
Ankara en «Lecturas in Econemic Developmenty reproducidas en €l libro Equilibrivm and the
World Economy, Harvard University Press, Cambridge Massachusseits, 1961 (iraducido al
espafiol por Editoriai Riaip, Madrid 1944).

Y6 Véase Nurkse, Problemas de la formacion... op. cit., p. 18.
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c'i(')n de una industria aislada (la fabrica de zapatos de Rosenstein-Rodan)
sino mediante un

«patron equilibrado de inversiones en un niumero de diferentes industrias, y de
Jforma que la gente, trabajando mas productivamente, con mds capital y téc-
nicas mds mejoradas se conviertan en clientes mutuosy'’.

Asi pues, el programa de inversiones debe diversificarse en industrias de con-
sumo complementarias gue, dada la diversidad de las necesidades humanas, res-
pondan a una «dieta equilibraday. La programacion de las inversiones debe
corresponder, en definitiva, con determinado patrdn de consumo. De esta manera,

«la dificultad del mercado y el obsticulo que significa para los incentivos
individuales a invertir se suprime o en cierta forma se atenua por medio de
una expansion dindmica del mercado a través de inversiones realizadas en
varias ihdustrias»'®.

Por consiguiente, la aplicacion de capital a un grupo amplio de activida-
des, elevara la eficiencia econdmica general y permitird ampliar la magnitud
del mercado.

Seguidamente Nurkse recurre al concepto de economias externas, pero no
en el sentido marshalliano, sino referido a aquellas ligadas al desarrolio de
una industria o un sector respecto a las posibilidades de crecimiento de otras
industrias o sectores, ya que:

«las mds importantes economias externas que conducen al fenémeno del ren-
dimiento creciente a lo largo del progreso econémico son las gque toman la
Jforma de incrementos en la magnitud del mercado»'®.

Dichas economias originarian una divergencia entre productividad margi-
nal privada y productividad marginal social del capital, con lo que el estimu-
lo a invertir en un proyecto particular pnede resultar inadecuado dada la redu-
cida dimension de su mercado,

«aun donde la productividad marginal del capital aplicado a un nimero de
industrias complementarias, en el sentida indicado, sea muy considerablen®.

17 «The Conflict between Balanced Growth and International», p. 282 de la traduccidn
recogida en el libro «Equilibrio y Economia Mundial». Op. cit.

18 Problemas de formacion de capital, op. cit., p. 23.

1% fbid. p. 24.

2 NuRksE, ibid. p. 24.
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Y esta es precisamente la razén, segin Nurkse, de que el programa de
industrializacion propuesto amplie la dimension del mercado y permita ini-
ciar el proceso de desarrollo.

Rosenstein-Rodan y Nurkse defendieron un proceso de desarrollo equili-
brado basado en la complementariedad desde el lado de la demanda. En cam-
bio, A. Lewis expondra su teoria del desarrollo equilibrado fijandose en la
complementariedad desde la oferta. La propuesta de industrializacion integral
de Lewis queda perfilada en la siguiente conclusidn:;

«En los programas de desarrollo todos los sectores deberian crecer en
Jorma simultdnea, para mantener el equilibrio adecuado entre la agricultura y
la industria y entre la produccion para el mercado interno y la produccion para

la exportacionn®.

Su estrategia de crecimiento econémico se basa en la interdependencia
existente entre industrias y servicios, para que las nuevas industrias mejoren
el «clima» a las previamente instaladas, sin estar condicionadas por los patro-
nes de consumo. Resulta mas aconsejable una produccidon de bienes interme-
dios que de bienes terminados, pues los primeros aprovechan en mayor medi-
da las interrelaciones industriales que resultan esenciales en el crecimiento
economico. No obstante, si bien la expansion de los sectores agricola e indus-
trial, han de seguir una senda «paralela», en una economia cerrada estas
«fasasy vienen determinadas por la estructura de la demanda final esperada
(equilibrio horizontal).

Asi pues, el planteamiento de Lewis coincide con lo expuesto por
Rosenstein-Rodan y Nurkse. Lewis relaciona el crecimiento con el comercio
exterior (también lo hacen Rosenstein-Rodan implicitamente, y, Nurkse, de
forma explicita), o, mas concretamente, considera que las exportaciones
constituyen el motor del despegue inicial, para, en un segundo estadio,
orientar la produccion al mercado interno (proceso de sustitucion de impor-
taciones).

Para Lewis no deben plantearse problemas de prioridad entre inversiones
en infraestructura ¢ inversiones directamente productivas, pues la presencia
de ambas resulta necesaria y, segun las circunstancias que concurran en cada
motnento, prevaleceran unas sobre las otras. Ademis, la oferta y la demanda
deberan discurrir paralelamente. La industrializacion integral implica necesa-
riamente la ampliacion del mercado. A este respecto, dice Lewis que un pais
no puede iniciar su desarrollo con una produccién de subsistencia dirigida
exclusivamente al mercado interno, es necesario exportar y obtener unos

2 LEwis, A, op. cit, pp. 271-272.
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ingresos procedentes del exterior. Estos ingresos permitiran desplazar la fron-
tera de posibilidades de produccion, a la vez que contribuiran a crear un
«desafiante mercado interior». Es en este momento cuando se avanza hacia
una ctapa de desarrollo mds avanzada: la sustitucion de las importaciones por
productos internos. Los obsticulos que imponia la estrechez de los mercados
se han ido diluyendo mediante este proceso de industrializacién??,

La presencia de economias externas derivadas de Ias interrelaciones exis-
tentes entre las distintas industrias justifican inversiones en actividades que
en principio serian improductivas, pero que adicionalmente generan benefi-
cios sociales superiores a los estrictamente privados, como es el caso de
aquelios servicios que rinden beneficios indivisibles (un faro, la educacion,
etc.}. Por eso, al seleccionar los proyectos ha de ponderarse no sélo el precio
de venta del producto, sino la posibilidad de originar econormias externas,
dadas las interdependencias que los hacen mas rentables de lo que indican sus
rendimientos monetarios.

En resumen, la industrializacion agregada de todos los sectores, su interde-
pendencia, la ampliacién de la dimension del mercado y la creacidn de econo-
mias externas configuran los puntos basicos en la tesis mantenida por Lewis.

También Tibor Scitovsky fundamenta-su argumentacién en favor del cre-
cimiento equilibrado en la aceptacion de la interdependencia econdmica®.
Distingue entre la que afecta a la produccion y la que lo hace al consumo. La
primera se refiere a las relaciones de unos bienes con otros con los que man-
tienen algnn tipo de vinculacion, sea de factor a producto o, combinado con
otros, como factores de la produccidén de un bien. Por eso, es deseable la
expansion «simultdnea y en las proporciones determinadas por los coefi-
cientes técnicos de produccion, la produccion y la capacidad productivay®,
de aquellos bienes en los que concurre este tipo de interrrelaciones. La
segunda utiliza un razonamiento andlogo a los presentados por los autores
mencionados anteriormente. La produccion genera renta y esta incrementa la
demanda de consumo, de forma que:

«la rentabilidad de la expansion de la produccion se maximizard si la estruc-
tura de la expansion de la demanda creada por la renta adicional que se ha
pagado al producir la produccion adicional»®.

2 Lewis, W.A. (1.966): Teorta de la planificacién econdmica, EC.E., México, pp. 34-39.

2 Scrmovsky, T.: «Crecimiento, jequilibrade o desequilibrado?», publicado original-
mente en M. ABRAMOVITZ y otros: «The Allocation of Economic Resources» (Standford Uni-
versity Press, Standford, 1959). Traducido en Ensayos sobre el bienestar y crecimienio, cit.,
cap. V {las citas corresponden a este libro).

M Ibid, p. 92.

25 Ibid., p. 93.
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Los efectos de una y otra clase de interdependencias, segin se trate .de
industrializacién vertical u horizontal, son las economias externas pecunia-
rias, esto es, las que operan a través del mecanismo del mercado®®. La ampli-
tud del mercado por tanto, condicionaré la creacién de economias externas.
La rentabilidad de una inversién debe incorporar los «efectos derivados» que
se traducen en beneficios para otros agentes (demandantes o proveedores)”’.
En consecuencia, la decision de invertir no debe marginar las economias
externas que genere, Las interdependencias y la amplitud del mercado deter-
minan, en ultimo término, los efectos totales de la inversion.

La teoria del desarrollo equilibrado, en sus dos enfoques (horizontal y
vertical), fue objeto de numerosas criticas, a la vez que, sincrénicamente, se
procedia a su refinamiento, dandose la circunstancia que algunos autores la
criticaban al tiempo que la elogiaban®®.

Alguno de los analisis que finalmente contribuyeron a mejorar dicha teo-
ria planted el problema de la elasticidad o inelasticidad en 1a oferta de los
factores productivos, cuestién tratada por J. M. Fleming?®; otros, las
deficiencias estructurales como factor determinante en la extension del mer-
cado, ademds de las rentas reales bajas. Por su parte, J. Viner®? establece dis-
tintas objeciones a la insuficiencia del mercado en el caso de una industria
aislada. Hisrchman®! critica la inaplicabilidad de aquella teoria, ya que avan-
zar desde un estadio inicial de desarrollo hasta un nivel superior exige una
disponibilidad de recursos econdmicos alli donde precisamente se hallan
muy limitados. A todo ello hay que afiadir Jas consideraciones formuladas

% Veéase los trabajos de Scivovsky, T «Dos conceptos de economias externasy,
publicado el original en Journal of Folitical Economy, abril~agosto, 1951. Traducido en Revista
de Economia Politica, mayo-agosto, 1959; en «Ensayos sobre el bienestar y crecimienton, cit.
cap. Ul, en especial las pp. 97 y s5.; v, de MarTin SiMON, 1L, «Significado de las economias
externasy, en (. de Economia, vol. 11, n.° 32 Sept-Dic.

¥ Scitavsky, T.: Dos conceptos..., p. 97 y ss.; y en la La economin del subdesarrollo de
Agarwala y Singh (1973}, cit., especialmente las paginas 252 y 253.

® Por ejemplo, SINGER, FL.W. en su articulo «El concepte de crecimiento equilibrado en
el desarrollo econdmico: teoria y practica» (Revista de Economia Politica, septiembre-diciem-
bre, 1962) considera, por un lado, que la doctrina del desarrollo equilibrado es una «solucion
posibler, mientras que, por otro, la causa de asolucidn incompleta, inadecuada e incluso
potencialmente peligrosas.

¥ FLEMING, 1M. (1959): «Las economias externas y la doctrina del crecimiento equili-
bradon, Revista de Economia Politice, mayo-agosto. Y, en fconomin del subdesarvollo de
Agarwalay Singh, cit. pp. 229-47.

% VINgR, J. (1959): «Estabilidad y progreso: los problemas de Iz pobrezaw, en Revista de
Economia Politica, mayo-agosto,

I HIRSCHMAN, A.O. (1.961): «La estrategia del desarrollo econdmicon, en EC. Econd-
mica, México.
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por Streeten? al desarrollo equilibrado, y, por tltimo, la postura gue Kind-
lerberger defiende en su libro «Desarrollo Econémicar®, en el que, entre
otras cuestiones seflala como componente sustancial del proceso de desarro-
1o, la dimension del mercado, 1a cual genera economias (deseconomias) tan-
to internas como externas, de manera que la introduccion de mejoras en &l
sistema organizativo de los mercados supondria la obtencidén de economias
externas pecuniarias, 1o que permitiria ampliar la dimensidn del mercado
mediante el aumento del capital social fijo**,

No obstante, los autores mencionados, seguidores de la linea Smith-
Young, se preocuparon unicamente de elaborar una teoria del desarrollo eco-
nomico para los paises atrasados, de modo que las interrelaciones entre la
extension del mercado, la generacion de economias externas y el aumento de
la productividad, sélo se aplicaban a la situacion y caracteristicas de dichos
paises. Obviaron, sin embargo, esas interdependencias en paises de altos
niveles de desarrollo, Es mas, pensaron que en mercados tan desarroliados
como los existentes en las paises ricos no concurririan dichas interrelaciones,
si bien, tales mercados podrian alcanzar dimensiones sumamente elevadas st
procedieran a integrar sus economias.

3. EL CRECIMIENTO EN LA TEORIA DE LA INTEGRACION
ECONOMICA

Las interrelaciones entre la dimension del mercado y el crecimiento
econdmico, analizadas en el marco de la teoria del desarrollo equilibrado,
no fueron aplicadas a los paises que habian alcanzado un alto nivel de desa-
rrollo. Por eso, A. Young, Rosenstein-Rodan, Nurkse, Lewis y T Sci-

N gyreereN, B «Crecimiento desequitibradon, en Revista de Economia Politica, enero-
junio 1960; y en «Desarrolio desequilbrado: una réplican, Anales de Economia, abril-junio 1963

¥ KinprLerperGeR, Ch.P. (1961): Desarrollo Econdmico, Editorial del Castillo.

M Vease MARTIN SiMON, LL.(1984); Influencia de las economias externas en el desq-
rrolio econdémico, Bd, Universidad de Satamanca, donde presenta la compatibilidad de las dos
politicas de desarrollo, el equilibrado y ¢l desequilibrado.

33 YouNe, A. {1928) «Increasing Returns and Economic Progress», The Economic Jour-
nal, Dic., pp. 527-542, Existe traduccion espatiola en la Revista de Economia Politica, eneto-
abril, 1958, pp. 246-265; ROSENSTEIN-RODAN, P, «Problems OF Industrinlization...», pp. 245-
255; Nurksg, «Problems of Capital Formation...», «Some Reflections on the International
Financing..» y «The Conflict between Balanced Growth..»; LEwiS, A.: «Teorfa del creci-
miento econdmicon, K de C.E., México, pp. 271-272; y, Scrrovsky, T.: «Crecimiento, ;equili-
brade o desequilibrado?», publicado en M. ABRAMOVITZ y otros: «The Allocation of Economic
Resourcess (Stanford University Press, Stanford, 1959). Traducido en Ensavos sobre el bie-
nestar v crecimiento, cit., cap. V (las citas corresponden a este libro}.
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tovsky™, entre otros, al abordar el estudio de la magnitud del mercado y sus
determinantes, no concedian importancia a la constituciéon de las uniones
aduaneras.

R. Nurkse, por ejemplo, critica un Informe de Naciones Unidas, en el
que se propone la creacion de uniones aduaneras como actuacion vélida
para fomentar el desarrollo econémico en los paises subdesarrollados. Si tal
fuese la solucidn, seria facilmente alcanzable, al menos en opinién de
Nurkse: «simplemente cuestion de legisiacion y decretos gubernamenta-
les», pero la dificultad no estriba en las reducidas dimensiones territoriales
de los paises, sino en su nivel de pobreza para proporcionar mercados a las
industrias locales. En el caso de China, uno de los mayores mercados a
escala mundial, tanto en extensién como en poblacidn, se eliminaron las
barreras aduaneras en 1928 sin que abandonase la situacion de subdesarro-
llo, por el contrario en Estados Unidos mds que a la ausencia de barreras
aduaneras habra que imputarlo a la presencia de altos niveles de producti-
vidad?®,

No resulta por ello sorprendente que, cuando se inician los primeros estu-
dios sobre integracion econdmica, o, mejor, sobre uniones aduaneras, no se
prestara la debida atencién a la trascendencia de la dimension del mercado
como motor de crecimiento. En realidad, las cosas no fueron del todo asi,
pues, si bien es verdad lo afirmado mas arriba, desde el momento que la
literatura mas conocida sobre las teorias de las uniones aduaneras planteo la
cuestion, surgié una linea de investigacion objeto de amplia atencion en la
doctrina mas reciente.

Los dos enfoques aparecen en 1950. El primero, que se inicia con Jacob
Viner en «The Customs Union Issue»’’, provocaria una abundante literatura
sobre esta materia, pero no reconoce la importancia de la amplitud del mer-
cado en relacion con la obtencion de rendimientos crecientes. El segundo, lo
inicia M. Byé en «Customs Unions and National Interest»’®, para quien la
integracion y la consiguiente extension del mercado configura un factor pri-
mordial para el logro de rendimientos crecientes, que a su vez resultan basi-
cos para el crecimiento econdémico.

Viner resta importancia a las economias externas que pueden contribuir
a generar un aumento de la produccion, si bien, por otra parte, si reconoce
la posibilidad, aunque nunca la certeza, de conseguir una disminucién de
los costes unitarios al constituir una unién aduanera. Es mds, una unién

3% NURKSE, R., «Problems..., op. cit., pp. 28-30.

3 VINER, L (1.950): The Customs Union Issue, N.Y. Carnegie Endowment for Interna-
tional Peace.

% ByE, M. (1950} Unions Douaniéres et Donné Nationales, Economie Appligue (Geneve).

355 Cuadernos de Estudios Empresariales
2000, 10: 343-363



Carlos Sdnchez Vacas Magnitud del mercado y externalidades

aduanera puede incluso originar pérdidas en alguno o en la totalidad de los
paises integrantes como consecuencia de la desviacion de comercio impli-
cita en ella y, la posible disminucion de los costes unitarios derivada de la
ampliacién del mercado, posiblemente no compense dichas pérdidas. La
obtencion de economias adicionales derivadas de una mayor escala produc-
tiva depende de las «economias de escala de plantas o empresasy y del
supuesto de su inviabilidad en mercados reducidos, pero Viner sostiene que
es poco probable que dichas economias sean «sustanciales», es mds, las
plantas pueden alcanzar una dimensidn optima, sin necesidad de acercarse
a grandes dimensiones.

El trabajo pionero de Viner serd criticado en algunos puntos por Mea-
de*. Una de las objeciones se refiere al supuesto de la nulidad de la elas-
ticidad de la demanda, lo cual lleva a rechazar las uniones aduaneras (si
bien las apoyaria utilizando el supuesto de costes constantes). Viner no tie-
ne en cuenta la expansion del mercado ante una reduccion del arancel,
cuando, en realidad, resulta preciso contemplar tal ampliacion, como sos-
tiene Meade.

En efecto, el resultado definitivo entre ganancias y pérdidas suscitadas en
el proceso de integracion no solo depende de la estructura del sistema aran-
celario, sino también de la estructura y de las condiciones de demanda, es
decir, de cuanto se amplia o contrae cada «linea de comercioy. En este sen-
tido, conviene recordar que una reduccién arancelaria produce tres tipos de
efectos sobre el comercio internacional: un efecto primario consistente en la
expansion del comercio como consecuencia de la reduccion del precio (al dis-
minuir el arancel) en el pais importador, si bien vinculada a la elasticidad de
la demanda del bien importado en dicho pais; los efectos secundarios se
refieren a los diversos grados de complementariedad o sustituibilidad de los
bienes, de manera que pueden desencadenarse situaciones de naturaleza muy
diferente (Meade expone hasta ocho) de expansiones y contracciones en el
comercio, y, finalmente, otros efectos ligados a los reajustes que necesaria-
mente van a provocar en la balanza de pagos como consecuencia de aquellos
desequilibrios.

La ampliacion experimentada por el mercado en el pais que redujo su
arancel, tal como acabamos de ver, no fue contemplada por Viner, dado que
adoptd un patrén fijo de consumo. Meade, por el contrario, al considerar los
efectos que las uniones aduaneras pueden ejercer sobre el consumo, se
muestra en principio partidario de tales uniones, si bien, en la evaluacion de

¥ MEADE, J. E. (1955): The Theory of Customs Unions, Amsterdam, N. H, Publishing
Company.
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sus resultados exige analizar las caracteristicas que concurren en cada caso
particular®’,

8in embargo, a su vez, Meade no examina ¢l impacto de la ampliacién
del mercado sobre el crecimiento econdmico. Todo su afin se centra en el
aumento o disminucion del bienestar derivados de las ganancias o pérdidas
ocasionadas por las rebajas arancelarias. Unicamente en una de las conclu-
siones de su trabajo, en concreto la octava, se refiere a las economias de
produccién en gran escala que podrian derivarse de la union aduanera. Uti-
liza la generacion de tales economias como argumento para defender que la
constitucion de las uniones aduancras incrementaria el bienestar economi-
co. Y esto es todo cuanto indica Meade sobre el aspecto dindmico de la
integracion.

Tampoco Ellis* examina la interrelacion de la dimensién del mercado y
el desarrollo. Otro autor, Johnson*?, al estimar los beneficios de un comercio
mds libre en el Reino Unido, desecha las economias de escala logradas por
una mayor dimension del mercado (y también la mejora de la relacion de
intercambio), centrandose unicamente en las economias de especializacion y
division del trabajo. Igualmente, Johnson, no concede a la magnitud del mer-
cado especial relevancia, al menos para conseguir unos rendimientos crecien-
tes motivados por las economias de escala. La razdn estriba en la considera-
ble amplitud del mercado britanico y a las dificultades existentes en su
cuantificacion.

Otro supuesto importante introducido por Viner era considerar la presen-
cia de costes constantes, cuestionado por sus criticos dada la posibilidad que
existan costes crecientes en cada industria, de manera que la teoria ortodoxa
supone Unicamente la existencia de costes constantes o, crecientes sin tener
en cuenta las economias de escala.

% En la misma linea que MEADE, es decir, en la critica a las proporciones fijas en el
consumo, seguirian F. GEHRELS: «La unién aduanera desde el punto de vista de un pais en
particutars (Review of Economic Studies, 1957, traducido en Infegracion Econémica de ANDIC
y Teitel, cit,, pp. 225-29); R. LiPsSEY, G.; «Teoria de las uniones aduaneras; 1a desviacion del
comercio y el bienestars (Economica, febrero 1.957, traducido en ANDIC y TIETEL, cit., pp. 230-
238); MiCHAELY, M.: «Las uniones aduaneras y las ganancias del comercio internacional»
(Economic Journal, 1965, traducido en Antic y TIETEL, pp. 239-247); MELVIN, JR.:
«Comentarios sobre la teoria de las uniones aduanerasy (The Manchester School of Economics
and Social Studies, junio 1969, traducido en ANDIC y TIETEL, pp. 248-255; BHAGWATL, J.: «Las
unicnes aduaneras desviadoras del comercio y el aumento del bienestar; una aclaraciénn,
Economic Journal, septiembre 1971, traducido en ANDIC y TIETEL, pp. 256-263).

4 ELus, H.S. (1.950): The Economics of Freedom, New York, Harper & Bros.

2 Jommson, H.G. (1958): «Beneficios de un comercio mis libre con Europa: una esti-
macidny», Manchester School of Economic and Social Studies, septiembre, pp. 247-55 {tradu-
cido en Integracion econdmica de Anpic y TIETEL, cit., pp. 452-60).
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En 1965, Cooper y Massell** afirmaron:

«Uno de los objetivos principales de la integracion econémica entre paises
menos desarrollados es el fomento del desarrollo industrial...».

De este modo, la argumentacion fundamentada en la mejora de l1a asig-
nacion de los recursos disponibles al configurar una unién aduanera, daba
paso a otras explicaciones, entre las que destacan las economias de escala y
los efectos externos. Se rompe asi con la llamada teoria neoclasica de las
uniones aduaneras*. Sin embargo, tales factores dindmicos no seran argiiidos
por dichos autores, pues prefieren wechar cimientos cuyos blogues sean las
consideraciones ordinarias de eficiencia estdtica®».

F. Andic, S. Andic y D. Dosser®® amplian y profundizan en el analisis de
la demanda y oferta de Cooper y Massell, adoptando un enfogue coste-bene-
ficio, sin duda mas ventajoso v sin considerar en su estudio, ademas, las eco-
nomias que pueden derivarse de la integracion.

Por eso, Corden*’, por un lado, y Wonnacott y Wonnacott*¥, por otro,
intentaron incorporar las economias de escala en la teoria de las uniones
aduaneras, suponiendo que la empresa produciria con unos costes medios
decrecientes, «que indica los costes privados y socialesy, al tiempo que paga-
ria precios constantes por los factores productives utilizados cualquiera que
sea la escala productiva contemplada, por lo que no apareceria renta de fac-
tores. Iis decir, Corden no presenta el problema completo en el sentido de

 Cooper, C.A, y MasseLL, B.F. (1965); «Hacia una teoria de las uniones aduaneras para

los paises en desarrollon, en Journal of Political Economy, (Traducido en Integracion
Econémica de ANDIC y TIETEL, cit., pp. 368-89; la cita corresponde a la pagina 389).

4 Esto no quiere decir que la ruptura con la teoria convencional se debia solo a estos
autores. Por el contrario, una abundante literatura se desarrolld baje €l nuevo enfoque relativo
a la posibilidad de formas y criterios distintos a los convencionales para enjuiciar las uniones
aduaneras, (Ver la bibliografia recogida por E Anpic, 8. ANDiCc y D. DOSSER en su trabajo:
«Una contribucidn a la teoria de la integracion econdmican, traducido en /ntegracion econo-
mica, de ANDIC y TIETEL, pp. 390 a 409.

45 CoopER, C.A. y MASSELL, B.F. (1965): «Hacia una teoria de las uniones...», p. 368.

4 Awnpic, F; Anoig, 8. y Dosser, D. (1977} «Una contribucion a la teoria...», pp. 390-
409,

47 CorpeN, WM. (1972). «Las economias de escala y la teoria de la unién aduanera»,
Journal of Political Economy, marzo (Traducido en Integracion Economica de ANDIC y TIE-
TEL, pp. 276-88.

2 WoNNACOTT, R.J.; WONNACOTT, P. (1967): Free Trade Between the US. and Canada,
Cambridge, Mass., Harvard University Press, cap. 15. (Traducido como: «Incidencia de los
aranceles cuando hay economias del tamaifio del mercado», en fntegracion econémica de
ANDIC ¥ TIETEL, pp. 289- 307).
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admitir la presencia de economias externas que desplacen hacia abajo las cur-
vas de costes medios que, con razén, tanto le preocupa. La inclusion de los
costes medios decrecientes le lleva a dos nuevos efectos que se suman a los
vinerianos de creacion y desviacién de comercio: la reduccion de los costes
y la supresion del comercio, si bien concede mayor relevancia al primero.

Wonnacot y Wonnacott centran igualmente su atencion en la curva de
costes medios para la fijacion de los precios y no en la curva de coste mar-
ginal. La existencia de «economias del tamario del mercadon», como las deno-
minan los autores, comprenden tanto las economias internas como las exter-
nas, considerando las ultimas «como las presiones ¢ incentivos de la
competencia para la adopcion de métodos de produccion mds eficientes» (en
definitiva, desplazamiento de las curvas de costes hacia abajo)*. Sin embar-
go, en la concepcién de estos autores la importancia de ambas economias
resulta «relafivamente secundariay, hasta tal punio que abordan el problema
considerando inicamente las economias internas «para evitar una mayor
complicacidny, ya que, ademads, los desplazamientos de las curvas pueden
analizarse «de forma similary.

Asi pues, tanto Corden como Wonnacot y Wonnacot en su analisis, aban-
donan el supuesto de costes constantes o crecientes de la teoria ortodoxa de
las uniones aduaneras e incorporan las economias tanto internas como exter-
nas, que justifican las reducciones de costes derivadas de la ampliacidn del
mercado. Sin embargo, como es obvio, dicho planteamiento resulta incom-
pleto cuando, por razones tan poco convincentes, menciona las economias
externas, sin abordar los efectos de Ias mismas, cuando su papel resuita al
menos tan crucial como el desempeiiado por las economias internas, en las
que si centraron su atencion.

Las formas en que la unién econdémica estimula el desarrollo, fueron
analizadas por Scitovsky>®. Este autor sostiene que existen tres posibilidades
de promover la eficiencia técnica y economica: el aumento de la dimension
del mercado, la intensidad de la competencia y la disminucion de los mar-
genes de beneficios y precios. Las reducidas dimensiones del mercado impi-
de que los métodos masivos de produccién sean rentables. Una unidn eco-
némica que garantice el libre mercado, en un contexto de estabilidad
cambiaria, fomentaria la competencia y ésta la eficiencia y, en definitiva, el

4 WONNACOT y WONNACOTT, Free Trade.... op. cit., p. 295,

3 Scitovsky, T.: «El comercio internacional y la integracion econdmica como un medio
de superar las desventajas de una nacidén pequeiia», publicado en E.A.G. Robinson (ed): Eco-
rnomic Consequences of the Size of Nations (Macmillan and Co. Ltd. London, 1960). Traduci-
do en Ensayos sobre el bienestar y crecimiento, de Tibor Scitovsky, Editorial Tecnas, 1970,
cap. VI, pp. 100-106.
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desarroilo econdémico, siempre y cuando promoviera el contacto econdémico,
social e intelectual. Un mayor grado de competencia, es decir, una compe-
tencia menos personal, menos atomizada, fomentara igualmente la eficien-
cia y el desarrollo. Es dificil, por razones econdmicas e incluso, en ocasio-
nes también éticas, que en un sector industrial configurado por pequeiias
empresas, una de ellas cree una planta moderna y adquiera dimensiones tales
que monopolice el mercado. Esta conducta tinicamente tendria sentido ante
la posibilidad que ofrece la amplitud de! mercado consecuencia de la unidn
economica. Por dltimo, la pequefiez del mercado puede derivarse, tal como
previamente apuntdbamos, del bajo poder adquisitivo de la poblacidn que
imposibilita un mercado de masas y, en consecuencia, una produccién masi-
va. Encontrariamos una solucién factible en la reduccidn de los margenes de
beneficios empresariales, para, trasladando esta evolucion al comportamien-
to de los precios, expansionar ¢l mercado permitiendo, de esta forma, pro-
ducir a gran escala y sustituir la politica seguida tradicionalmente orientada
a obtener altos margenes operando a pequeiia escala. Este cambio podria
lograrse robusteciendo la competencia mediante 1a unidn econdémica.

La interrelacion de la magnitud del mercado con el desarrollo ha sido evi-
denciada entre otros autores por Bela Balassa®, Adier’”? y Grubel y Lloyd®,
presentando como argumento las economias de escala, si bien basada en la teo-
ria del comercio intraindustrial y no en la del comercio interindustrial. Parece
que la integracién econdmica (la creacion de un mercado comuin europeo por
eiemplo) ha llevado a una especializacion de las industrias en algunos produc-
tos para obtener unas economias de escala no explotadas cuando, antes de la
unidn, la produccion estaba mas diversificada. Se trata, por tanto, de obtener
idéntica diversidad de productos homegéneos, pero en distintos paises, por lo
que la fabricacion podra efectuarse a gran escala aprovechando la amplitud del
mercado. Este tipo de especializacion industrial implica un coste social menor,
porque el ajuste a la nueva situacion se realiza practicamente con el mismo pro-
ceso productivo. No obstante, el ajuste del capital fijo y 1a posibilidad de crea-
cién de grandes oligopolios y la desaparicion, por ende, de la competencia, o
conducen a una situacion ventajosa clara, tal como sostiene Tovias™,

St Bavrassa, B. (1975): «Trade Creation and Diversion in the European Common Market:
An Appraisal of the Evidence», The Economic Journal, pp. 1 a 21,

52 ApLer, M. (1970): «Specialization in the European Coal and Steel Community»,
Journal of Common Market Studies, pp. 179-9.

33 GRUBEL, H. y LLovp, P. (1975): Intra-Industry Trade, Londres, Macmillan.

% Tovias, A. (1977): «Las relaciones comerciales futuras entre Espafia y Ja Comunidad
Econdmica Europea frente al desarrolio de la teoria de 1a integracion econdmica de la Gltima
décadar, en Revista Espa¥iola de Economia, septiembre-diciembre, pp. 109-35, (V. pp. 122-24},
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Un estudio amplio sobre el impacto de la magnitud del mercado en el
crecimiento lo realiza Balassa en su obra «Teoria de la Integracion Econd-
mica»®®, cuya parte segunda la destina al analisis de la dinamica de la inte-
gracion econdmica. Aborda la evaluacion de los efectos economicos de la
integracion sobre el crecimiento considerando varios factores; la explotacion
de economias internas como consecuencia de la mayor dimension del merca-
do; la consecucién de economias externas ligadas a las interrelaciones entre
las empresas e industrias contribuyendo a la reduccion de los costes; factores
dindmicos referidos a la estructura de los mercados en el sentido de una
intensificacion de la competencia por mejoras tecnologicas debidas a mayo-
res gastos en investigacion; reduccion del riesgo y la inseguridad en las tran-
sacciones con el extranjero, tanto en lo que afecta a la supresion de arance-
les, regulaciones, contingentes, etc., incluso de modificaciones de politicas
econdmicas (si la integracion llega a una coordinacion de las mismas); por
ultimo, el incremento de las inversiones en las industrias para poder explotar
las economias internas y externas. La importancia de uno de estos factores,
las economias externas, serd materia de un andlisis aparte.
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